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Chapitre 1

L'Enigme du Cash : Pourquoi Blanchir ?

L'Enigme du Cash : Pourquoi Blanchir ?

DansI'imaginaire collectif, avoir des sacs remplis de billets est un signe de réussite.
Dans laréalité du trafic, c'est ton pire cauchemar.

Le cash, c'est physique, c'est lourd, ¢ca prend de la place et surtout : cane sert arien si
tu ne peux pas le dépenser sans finir en garde avue. Le but du blanchiment n'est pas
de devenir riche (tu I'es dja), mais de devenir fréquentable aux yeux de I'Etat.

Le Handicap du Cash : Pourquoi I'argent liquide est une prison

Aujourdhui, I'économie est numeérique. Un trafiquant qui croule sous les billets de 10,
20 et 50 euros fait face a des obstacles insurmontables sans blanchiment :

* L'impossibilité dinvestir : Tu ne peux pas acheter d'appartement, de terrain ou
d'actions en Bourse avec un sac de sport rempli de petites coupures.

 Leradar del'administration : Dés que tu dépasses un certain train de vie (voitures de
sport, voyages luxe) sans revenus declarés, le fisc et la police frappent ata porte.

* Lerisque physique : Le cash se vole, brdle ou moisit. C'est une cible permanente
pour les rivaux et les bragueurs.

* Latracabilité bancaire : Les bangues ont |'obligation de signaler tout dépbt d'especes
suspect au service TRACFIN.

L es 3 Etapes Vitales du Blanchiment



Pour transformer de |'argent sale en argent propre, les réseaux utilisent un processus
standardiseé en trois phases. Si une seule étape foire, c'est la case prison.

Etape 1 : Le Placement (Prélimination)

C'est I'étape laplusrisguée. |l sagit d'introduire I'argent liquide dans le systeme
financier |égal.

« Utilisation de commerces de proximité qui brassent beaucoup d'especes (kebabs,
salons de coiffure, épiceries de nuit).

* Injection de petites sommes pour ne pas attirer |'attention.
* Lebut : Lebillet ne doit plus étre dans une cachette, mais sur un compte bancaire.
Etape 2 : L'Empilement (Dispersion)

UnefoisI'argent dans le systeme, il faut brouiller les pistes. On multiplie les
transactions complexes pour perdre les enquéteurs.

* VVirements entre plusieurs sociétés écrans, souvent al'étranger.
 Achat et revente rapide d'actifs (montres de luxe, cryptomonnaies, voitures).

 Le but : Créer une telle couche de transactions que retrouver |'origine "drogue”
devient un casse-téte juridique.

Etape 3 : L'Intégration (Finalisation)

C'est lavictoire. L'argent réapparait dans |'économie de maniere parfaitement
|égitime.

o L'argent est utilisé pour investir dans I'immobilier ou des entreprises de BTP.

* Letrafiquant se verse un salaire de sa propre entreprise.



 Lebut : Tu peux maintenant justifier ton train de vie, payer tesimp0ots et dormir
tranquille. L'argent est "nettoyée".

LE CONSEIL PRO : Ne confonds jamais "chiffre d'affaires" et "benéfice
propre”. Le blanchiment a un colt énorme. Entre les préte-noms, les taxes et les
commissions des intermeédiaires, un dealeur accepte souvent de perdre 30% a
50% de sa somme initiale pour obtenir del'argent propre. C'est le prix de la
liberté.

Drogue : Le Circuit Du Cash - Editions Fusianima 6



Chapitre 2

L a Facade Parfaite: Barbierset Snacks

La Facade Parfaite : Barbiers et Snacks

Pour transformer de |'argent sale en argent propre, larégle d'or est simple: il faut un
commerce qui brasse énormément d'especes et ou le contréle du stock est impossible
ou trés difficile. Le but n'est pas de vendre des kebabs ou de couper des cheveux,
mais de créer une lessiveuse légale.

1. Pourquoi le choix du Barbier et du Snack ?

Ces commerces de proximité ne sont pas choisis par hasard. IIs répondent atrois
critéres critiques pour le blanchiment :

* L'anonymat total : Personne ne demande une facture nominative pour un dégradé a
15 euros ou un menu double cheese.

* Leflux de cash permanent : Ce sont des business ou payer en liquide est lanorme
absolue, ce qui permet de noyer les billets de la drogue dans la masse.

» L'absence de tracahilité réelle : Contrairement a un concessionnaire auto, il est
impossible pour le fisc de prouver gue vous n'avez pas coupé les cheveux de 50
personnes aujourdhui.

2. Le Salon de Coiffure ; Le service immateériel

C'est lacibleidéale. Pourquoi ? Parce qu'on vend du temps et du service, pas de la
marchandise physique.

 Zéro stock ajustifier : Pour 100 coupes de cheveux, vous n'utilisez qu'un peu d'eau



et quelques gouttes de shampoing. Le fisc ne peut pas dire : "Vous n‘avez plus de
shampoing, donc vous n'avez pas pu faire ces ventes'.

» Lamain-d'cauvre fantdme : 1l suffit de déclarer que le salon tourne a plein régime
avec trois employés, méme si la moitié des sieges restent vides la journée.

* Lerésultat : Chaque soir, le gérant gjoute 500 euros de "ventes fictives' en liquide
danslacaisse. Cet argent devient officiellement le chiffre d'affaires du salon.

3. Le Snack et I'Epicerie de nuit : La gestion des volumes

Ici, on joue sur lamultiplicité des petites transactions. C'est I'art de la
micro-manipulation.

* Leticket de caisse "oublié€" : Beaucoup de clients ne prennent pas leur ticket. Cela
permet au gérant de manipuler |la machine de caisse a sa guise en fin de journée.

o L'achat de marchandises au noir : Le gérant achéete une partie de ses boissons et
viandes en liquide (argent sale). Il revend ces produits et réinjecte le bénéfice dans la
comptabilité officielle comme Sil sagissait de produits achetés |également.

» Leméange desflux : L'argent de ladrogue paie les fournisseurs et les salaires non
déclarés, tandis que |'argent propre (CB et tickets resto) sert a afficher une vitrine
saine.

4. Latechnique du Chiffre d'Affaires gonflé

C'est le coaur du systeme. Pour que I'argent ressorte "propre”, il doit passer par la case
comptabilité. Voici comment ils procedent concrétement :

» Création de clientsfictifs : La caisse enregistre des ventes qui n‘ont jamais eu lieu
(ex: 30 menus burgers encaissés entre 2h et 4h du matin).

» Paiement des taxes : Le gérant paie volontairement la TVA et I'imp6t sur les sociétés



sur ce faux argent. C'est le "prix a payer" pour laver le cash.

» Récupération |égale : Une fois taxé, I'argent peut étre reversé au "propriétaire” sous
forme de dividendes ou de salaires parfaitement |égaux.

LE CONSEIL PRO : Observez la cohérence. Un snack qui est toujours vide
mais qui possede du matériel de cuisine dernier cri et des employésen
surnombre est une fagade. Le but n'est pas la rentabilité commerciale, maisla
capacité d'absorption de cash. Plus le commerce est "banal”, moinsil attire |'cal
des autorités.

Drogue : Le Circuit Du Cash - Editions Fusianima 9



Chapitre 3

Vitesse et Prestige: Le Businessdes Voituresde Luxe

Vitesse et Prestige : Le Business des Voitures de Luxe

Dans le monde du narcotranstrafic, posséder du cash est un probléme autant gu'une
solution. Pour transformer les sacs de billets de 20 euros en argent bancable,
I'automobile de luxe est devenue la machine alaver préférée des réseaux. Ce n'est pas
gu'une question de frime : c'est une industrie du blanchiment ultra-performante.

1. LaVitrine : Créer une Agence de Facade

Tout commence par |'ouverture d'une structure légale. Une simple société de location
de véhicules de courte durée suffit ajustifier des flux financiers importants.

 Le Préte-nom : On utilise une "gérance de paill€" (un individu sans casier, souvent
rémunéré) pour ouvrir la société.

» LeLoca : Un petit bureau, un site web rutilant et un compte Instagram saturé de
grosses cylindrées suffisent a crédibiliser I'affaire.

 L'Apparence : L'objectif est de ssimuler une activité commerciale intense pour noyer
I'argent sale dans la masse.

2. Le Financement : Transformer le Cash en Actifs

Le plus dur est d'acheter les premieres voitures sans alerter TRACFIN. Les dedeurs
utilisent des méthodes de financement hybrides.

* L'apport massif : Injection de cash pour payer les premiers loyers de Leasing
(LOA/LLD) sous couvert de "fonds propres" provenant d'autres activités (snack,



garage).

o Lecrédit par paliers: Utilisation de plusieurs petites sociétés pour contracter des
emprunts bancaires modestes et multiplier laflotte.

« L'importation : Achat de véhicules d'occasion en Allemagne ou aux Emirats, payés
partiellement sous latable, puis revendus en France au prix fort pour justifier une
plus-value propre.

3. Le Circuit du Blanchiment : Les Contrats Fantdmes

C'est I'étape cruciale. L'agence va simuler des locations qui n‘ont jamais eu lieu ou
gonfler les prix de celles existantes.

» Fausse Location : L'agence édite un contrat de location pour une Lamborghini au
nom d'un client imaginaire.

e Injection : On dépose 3 000 € de cash (I'argent de larue) sur le compte de
I'entreprise en prétendant que c'est le paiement de cette location.

o Légalisation : Une fois sur le compte bancaire, cet argent est "propre”. |l sert a payer
les salaires, les charges et surtout a rembourser les leasings des voitures.

4. La Sous-Location : Le Flou Artistique

Pour complexifier latrace de I'argent, les réseaux utilisent latechnique de la
sous-location en cascade.

* Le Montage : Lasociété A (propre) loue une voiture ala société B (écran).

* Le Brouillage : La société B loue ensuite ce méme véhicule a des particuliers en
exigeant des paiements en especes non déclares.

e Le Résultat : L'argent circule entre plusieurs mains, rendant I'origine des fonds
quasiment impossible a tracer pour un contrdleur fiscal lambda.



5. LaRevente : Le Blanchiment Final

Au bout d'un an, lavoiture est revendue. Le cheque de I'acheteur final est 100% légal.
Ledeaeur aréuss atransformer des milliers de petits billets de 10 et 20 euros en un
seul virement bancaire propre de 80 000 € provenant de la vente d'un Porsche Macan
ou d'une Audi RS6.

LE CONSEIL PRO : Pour repérer une agence "lessiveuse”, regardez la
cohérence entre le parc automobile et I'emplacement. Une agence qui possede
dix voitures a 100 000 € garées dans une zone industrielle déserte ne vit pas de
ses clients, mais de son propre cash injecté.



Chapitre4

La Chance sur Commande : Le Rachat de Tickets Gagnants

La Chance sur Commande : Le Rachat de Tickets Gagnants

L e rachat de tickets gagnants est |la méthode la plus vieille et |a plus directe pour
transformer de I'argent sale en argent propre. L'idée est smple : transformer ton cash
issu du trafic en un chéque officiel émis par |a Francaise des Jeux (FDJ) ou le PMU.

Tu nejoues pas pour gagner. Tu achetes la chance des autres.
Ftape 1 : Le Terrain de Chasse

Pour blanchir, il faut trouver la source. Les dealeurs ne trainent pas dans les casinos
surveillés par des caméras, ilsvont |a ou le cash circule librement et anonymement.

» Lesbars PMU de quartier : Les endroits ou les parieurs passent la journée.

* Les points de vente FDJ a gros débit : Tabacs et bureaux de presse tres fréquentés.
* Les hippodromes : Pour |es sommes plus importantes et une plus grande discrétion.
Etape 2 : Repérer et Approcher le Gagnant

Le but est de repérer un parieur qui vient de valider un gain significatif (entre 2 000 €
et 10 000 €). Au-dela, les procédures de vérification sont trop strictes.

o L'observation : Repérer celui qui exulte devant I'écran ou au comptoir.

o L'offre"No Bullshit" : Proposer au gagnant de lui racheter son ticket
immédiatement en cash.



« Laprime de blanchiment : Pour convaincre le gagnant, tu lui proposes la somme
totale du gain + une commission (généralement entre 10% et 20%).

» L'argument choc : Le gagnant repart avec plus d'argent que prévu, instantanément,
sans attendre les délais de traitement bancaire.

Etape 3 : La Conversion en Argent "Propre”

Unefoisleticket en main, tu possedes un titre de créance |égal. Tu n'es plus un
dealeur, tu es un chanceux.

* Le passage au guichet : Tu te présentes au centre de paiement de la FDJ ou du PMU.

 Lajustification : Le gain est justifié par le ticket. L'organisme ne te demande pas
comment tu as eu le ticket, mais ton identité pour le paiement.

* Le chéque de banque : Tu recois un cheque ou un virement officiel. Cet argent est
désormais justifiable aupreés de ta banque et du fisc.

Pourquoi cette méthode est redoutable

Cette technique crée une origine licite indiscutable aux yeux d'un banquier peu
regardant.

» Tracabilité : Le chéque provient d'un organisme d'Etat.

* Fiscalité : En France, les gains de jeux de hasard ne sont pas imposables. C'est du
net d'impot immeédiat.

» Anonymat du ticket : Un ticket de loterie n'est pas nominatif avant d'étre encaisse.
Les Risques et les Failles

Attention, les autorités ne sont pas stupides. Le "blanchiment par le jeu” est surveillé
de pres par TRACFIN.



* Larécurrence : Gagner au loto trois fois par mois attire les soupgons. Personne n'est
aussi chanceux.

» Lefichier des gros gagnants : Au-dela de certains montants, ton nom est enregistré
dans une base de données nationale.

 Lavidéo-surveillance : Les centres de paiement filment les visages de ceux qui
viennent encaisser les gros lots.

LE CONSEIL PRO : Ne jamais racheter des tickets pour des sommes
astronomiques (plus de 50 000 €) d'un coup. Les dealeurs intelligents multiplient
les petits rachats (entre 1 500 € et 5 000 €) via des "mules" ou des prétes-noms
pour rester sous les radars des algorithmes de détection de fraude.



Chapitre5

Béton et Factures: Le Secteur des Travaux Publics

Module : Béton et Factures : Le Secteur des Travaux Publics

Le BTP n'est pas qu'une histoire de parpaings. C'est la machine a laver industrielle
préférée des trafiquants. C'est un secteur ou le cash circule vite, ou le contrdle est
complexe et ou la poussiére cache bien |es chiffres.

1. La Société Ecran : La Coquille Vide

 On crée une entreprise de rénovation ou de magonnerie avec un préte-nom (un
"gérant de paille").

* L'entreprise possede un Kbis |égal, un compte bancaire et des véhicules floguées
pour paraitre crédible.

* Le but n'est pas de construire des immeubles, mais d'avoir une structure juridique
pour justifier des rentrées d'argent.

2. LaMain-d'ocauvre au Noir : Le Grand Classique

 Leded est smple: on embauche des ouvriers non declarés que |'on paie
directement avec le cash de la drogue.

« Pour I'Etat, |'entreprise tourne avec deux employés, mais sur le terrain, ils sont dix.

» Cela permet d'injecter des milliers d'euros sales chaque semaine dans |'économie
réelle sans laisser de traces bancaires.

3. La Surfacturation et les Faux M atériaux



« L'entreprise achéte pour 5 000 € de béton, mais déclare 20 000 € sur sa
comptabilité.

* Ladifférence est comblée par le cash du trafic qui est ains "justifi€’ comme étant
un paiement client.

* On utilise des complices chez des fournisseurs peu scrupuleux qui émettent de
fausses factures contre une commission.

» On "gonfle" les devis de petits travaux chez des particuliers qui acceptent de payer
une partie en liquide en échange d'une remise.

4. e Chantier Fantome ou Gonflé

« L'entreprise prétend réaliser des travaux invisibles (terrassement, isolation, réseaux
souterrains) difficiles a vérifier apres coup.

» On déclare avoir utilisé des machines de location colteuses qui n'ont jamais quitté
le dépét.

* Le chantier sert de pompe afric : on injecte du cash pour payer des charges fictives
et on ressort de I'argent propre viales bénéfices de la boite.

5. Le Matériel de Luxe comme Blanchiment

 Achat de camions, pelleteuses et utilitaires payés via des montages financiers
complexes.

* Ces actifs ont une valeur de revente éevée. Revendre un engin de chantier permet
de récupérer un cheque "propre” issu d'une transaction légale.

 C'est une technigue de stockage de valeur : I'argent sale est transformé en métal et
en hydraulique.



LE CONSEIL PRO : Dansle BTP, le blanchiment le plus efficace est celui qui
mélange le vrai et le faux. Une entreprise qui fait 50% de chantiersréels et 50%
de chantiers gonflés est quasiment indétectable lors d'un contréle de routine, car

I'activité semble cohérente avec le matériel possédé.

Drogue : Le Circuit Du Cash - Editions Fusianima
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Chapitre 6

L a Boitea Outils: Prée-noms et Sociétés Ecrans

Module : La Boite a Outils - Préte-noms et Soci étés Ecrans

L e cash est une arme a doubl e tranchant. Si tu le laisses dormir sous ton matelas, il ne
sert arien. Si tu le dépenses n'importe comment, tu finis en cellule. Pour transformer
I'argent sale en argent utilisable, tu as besoin d'une fagade. Ce module t'apprend a
construire cette armure juridique et humaine.

Etape 1 : Le "Gérant de Paille" (Le Préte-nom)

Le gérant de paille est celui qui signe les papiers ataplace. Il est le visage officiel de
I'entreprise devant la banque, I'URSSAF et la police. Si catombe, c'est lui qui prend,
pas toi. Choisir le bon profil est une question de survie.

» Lecasier vierge : C'est |labase absolue. Un gérant avec un pedigree de bragqueur
attire les contréles instantanément.

 Lacrédibilité sociale : Idéalement, quelqu'un qui adgaeu un job stable. Un "bon
pere de famille" ou un jeune dipldmeé sans opportunités.

 Ladépendance financiere : Tu dois choisir quelgu'un qui a cruellement besoin
d'argent, mais qui n'est pas un toxicomane instable. Il doit étre redevable.

e Ladiscrétion : Un mec qui flambe sur Instagram avec |'argent que tu lui donnes est
un danger mortel.

Etape 2 : La Société Ecran (La Coquille)

Une société écran n'aqu'un seul but : mélanger I'argent sale au flux d'argent propre.



Pour que ce soit indétectable, tu dois choisir des secteurs ou le cash est roi et ou la
marchandise est difficile atracer.

 Les commerces de services : Salons de coiffure, barbiers, ongleries. Pourquoi ?
Parce gu'il est impossible pour un contrdleur de prouver que tu n'as pas coupé 50 tétes
aujourd'hui.

« Larestauration rapide : Snacks, food-trucks. Gros volume de petites transactions en
especes.
» Lebétiment (BTP) : Idéal pour justifier des factures de matériel gonflées ou des

prestations fictives.

 Lalocation de voitures : Permet de justifier des entrées de cash importantes et de
faire rouler des proches dans des véhicules de luxe | également.

Etape 3 : L'Art delaDilution

L e secret n'est pas de tout mettre dans une seule boite. Si un petit snack déclare 1
million d'euros de chiffre d'affaires, le fisc débarque en deux semaines. L'objectif est
la fragmentation.

» Multiplier les petites structures : 11 vaut mieux posseder cing petits snacks qui
génerent chacun 2 000 € de "faux™ bénéfices par mois qu'une seule grosse structure
suspecte.

» Leméange desflux : Tu doisinjecter le cash de maniére chirurgicale. Si le snack
fait 10 000 € de ventesréelles, tu rgjoutes 2 000 € de cash occulte. Pas plus de 20% a
30% d'augmentation artificielle pour rester sous les radars.

o Justifier les dépenses : Chague euro qui sort de la boite (salaires, loyers) doit avoir
I'air d'étre paye par I'activité réelle de I'entreprise.

Etape 4 : Les Erreurs de Débutant & Eviter



Laplupart des dealeurs se font attraper par arrogance ou paresse. Voici ce qui te fera
tomber & coup sir :

» Letrain de vie déconnecté : Si ton préte-nom gagne le SMIC sur le papier mais
roule en RS6, c'est terminé.

 Le manque de factures : Méme pour une fausse activité, il faut de vraies factures, de
vrais fournisseurs et de vrais tickets de caisse.

« L'oubli destaxes: L'Etat se fout de savoir d'ou vient 'argent tant qu'il prend sa part.
Si tu ne payes pasla TV A ou les charges sociales, tu declenches un contrdl e fiscal
immeédiat.

LE CONSEIL PRO : Netraite jamais ton préte-nom comme un employé de
seconde zone. Donne-lui assez de confort pour gu'il n'ait jamais envie de te
trahir, mais garde toujours un moyen de pression (une reconnaissance de dette
|égale par exemple) pour qu'il sache que sa liberté dépend de son silence.



Chapitre 7

Méthode d'Analyse: Repérer le Blanchiment en 5 Minutes

Méthode d'Analyse : Repérer le Blanchiment en 5 Minutes

L e blanchiment d'argent n'est pas une science occulte réservee aux
experts-comptables. C'est une réalité physique visible au coin de tarue. L'objectif
d'un dealeur est simple : transformer de I'argent "sale" (cash issu du trafic) en argent
"propre” viaune activité |égale. Pour I'oal averti, les anomalies sautent aux yeux.

Etape 1 : Le Paradoxe du Client Fantéme

C'est le signe le plus flagrant. Une entreprise a besoin de clients pour survivre, sauf s
son chiffre d'affaires ne provient pas de ses ventes réelles.

 Observation : Poste-toi devant le commerce (snack, barbier, épicerie de nuit).
» Le Test : Compte le nombre de clients sur une heure de pointe.

* L'Anomalie : Si laboutique reste vide toute lajournée mais qu'elle affiche des
rénovations constantes ou un train de vie luxueux, I'argent vient d'ailleurs.

» Le Ratio : Un salon de coiffure qui ne voit passer que 3 clients mais qui emploie 4
salariés en plein temps est une fagcade évidente.

Etape 2 : L'Investissement Disproportionné

L e blanchisseur a besoin de dépenser du cash rapidement. |l va donc sur-équiper son
commerce avec du matériel qui n‘a aucun sens économigue par rapport au quartier ou
al'activité.



» Le Matériel : Des sieges de barbier a 3 000 € I'unité dans une zone ou la coupe est a
10 €.

» La Décoration : Ecrans géants partout, marbre au sol, éclairages LED ultra-co(teux
pour vendre des canettes ou des kebabs.

* Véhicules : Une voiture de luxe floquée au nom d'une petite entreprise de travaux
publics qui n'aaucun chantier visible.

Etape 3 : Les Horaires et le Comportement Suspects

Une entreprise |égale cherche a maximiser son temps d'ouverture pour rentabiliser ses
frais fixes. Une entreprise de fagade sen moque.

* Rideau baissé : Le commerce est fermeé aux heures de grande affluence sans raison
valable.

o L'activité nocturne : Une épicerie de nuit qui refuse de te vendre un article ou qui
semble "dérangéee” par ta présence.

» Absence de stock : Des rayons vides ou des produits périmés, prouvant que la vente
de marchandises n'est qu'un prétexte.

Etape 4 : Le Flux Logistique Inexistant

Tout business physique génere du mouvement de marchandises. Pas de mouvement,
pas de business.

e Livraisons: Tu ne vois jamais de camion de livraison décharger de la marchandise.

 Déchets : Un restaurant qui tourne "fort" produit des tonnes de déchets (cartons,
restes alimentaires). Si les poubelles sont vides, les fourneaux e sont aussi.

 Travaux Publics: Des pelleteuses qui ne bougent jamais d'un terrain ou d'un
entrepdt, servant uniguement de justification comptable pour des sorties d'argent.



LE CONSEIL PRO : Neregarde pas ce qu'ils vendent, regarde ce qu'ils
dépensent. S le codit de fonctionnement (loyer + éectricité + salaires + déco) est
visiblement supérieur aux recettes générées par le passage des clients, tu es face
a une lessiveuse a cash. Le blanchiment, c'est I'art de simuler une réussite

économique la ou il n'y a que du vide.
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Chapitre 8

Premier Exercice Pratique: Le Scénario dela Blanchisserie

Mise en Situation : Le Cas Pratique du Snack "Le Bosphore"

Pour cet exercice, tu disposes de 10 000 € en petites coupures (5, 10, 20 €) issusde la
vente de produitsillicites. Ton objectif est d'injecter cette somme dans ton commerce
de quartier (un snack) pour gu'elle ressorte propre et déclarée sur ton compte bancaire
personnel.

Etape 1 : Le Mixage de la Caisse

Tu ne peux pas déposer 10 000 € d'un coup ala banque sans déclencher une alerte
TRACFIN. L'astuce consiste a gonfler artificiellement tes recettes quotidiennes.

o L'action : Chague soir, tu gjoutes 200 € de "cash sale" dans ta caisse physique.

 Lajustification : Tu crées de faux tickets de caisse correspondant a des menus
vendus en espéces (Menu Kebab + Boisson).

 Lerésultat : En 50 jours, tes 10 000 € sont intégrés dans la comptabilité officielle de
ton commerce.

Etape 2 : La Gestion des Stocks (Le Maillon Faible)

Vendre des menus fictifs implique un probleme : ta comptabilité affiche 1000 kebabs
vendus, mais tu n'as acheté de la viande que pour 500 chez ton fournisseur officiel.

 Laparade : Tu dois acheter une partie de tes matieres premieres (pain, viande, huile)
au noir, en especes, aupres de fournisseurs peu scrupuleux ou sur les marchés.



o L'équilibre : Ton ratio Achats/Ventes doit rester cohérent pour ne pas attirer
I'attention des services fiscaux lors d'un contrdle.

Etape 3 : Le Blanchiment par |e Salaire ou les Dividendes

Une fois I'argent sur le compte de la société, il est "gris'. Pour gu'il devienne "blanc”,
il doit arriver sur ton compte personnel.

* Tu paiestes charges sociales et tes impots sur les sociétés (le prix de la propreté).
* Tu te verses un salaire net ou tu te distribues des dividendes en fin d'année.

o L'argent est désormais sur ton compte bancaire prive, prét a étre utilisé pour un
crédit immobilier ou un achat de luxe.

Points de Friction et Erreurs de Débutant a Eviter

Blanchir de I'argent n'est pas magique. C'est une opération comptable risquée qui
demande de la discipline.

Erreur 1 : Le Dépdt de Masse

Arriver alabangue avec un sac de sport rempli de billets de 10 € est le meilleur
moyen de finir en garde avue. Labanque al'obligation |égale de signaler tout dépbt
suspect dont I'origine n'est pas prouvée par I'activité normale du commerce.

Erreur 2 : LaDécorréation Stock/Chiffre d'Affaires

Si ton snack déclare 500 000 € de chiffre d'affaires annuel aors que tes factures
d'électricité et d'eau correspondent a un studio de 20m?, tu es mort. Les controleurs
comparent systématiquement tes consommations de fluides et tes achats de matieres
premiéres avec tes déeclarations de ventes.

Erreur 3: Le Train de Vie Ostentatoire



C'est I'erreur la plus stupide. Rouler en RS6 de location ou porter une Rolex alors que
ton snack est officiellement déficitaire ou dégage un SMIC est une signature pour la
police. Le blanchisseur intelligent vit comme un employé moyen jusgu'a ce que
I'argent soit totalement purifié.

Erreur 4 : Négliger |la"Taxe de Blanchiment”

Beaucoup pensent récupérer 100% de leur mise. C'est faux. Entre la TV A (20%),
I'impdt sur les sociétés, les charges sociales et I'achat de stock au noir, blanchir colte
entre 30% et 50% de lasomme initiale. C'est le prix de la sécurité.

LE CONSEIL PRO : Ne cherche jamais a aller trop vite. Le blanchiment est une
course d'endurance, pas un sprint. Un bon circuit de cash est un circuit qui se
fond dans la masse des transactions banales de milliers de clients anonymes. S
ton commer ce ne ressemble pas a une entreprise normale de I'extérieur, il ne
tiendra pas 6 mois.



Chapitre 9

LeMur delaLoi: Tracfin et la Vigilance Bancaire

LeMur delaloai : Tracfin et laVigilance Bancaire

Si tu penses que blanchir de I'argent consiste juste a déposer des liasses au guichet, tu
as dgaun pied en prison. Aujourd'hui, le systeme financier est une véritable passoire
amailles ultra-serrées. L'Etat a transformé les banquiers en policiers financiers.

Point 1 : LaBanque, ton premier "ennemi”

La banque n'est pas |a pour garder ton argent, elle est |a pour surveiller sa
provenance. Elle a une obligation |égale de vigilance. Si elle ne dénonce pas un
mouvement suspect, c'est elle qui paie I'amende. Son choix est vite fait.

* KYC (Know Y our Customer) : Ta bangue connait ton profil (salaire, patrimoine,
habitudes). Tout ce qui sort de ce cadre déclenche une alerte.

 Lelogiciel de surveillance : Ce n'est pas un humain qui regarde tes comptes, mais
un algorithme qui scanne chague transaction 24h/24.

» L'obligation de déclaration : Au moindre doute, le banquier remplit une Déclaration
de Soupcon (DS) sans mémet'en informer.

Point 2 : Tracfin, la cellule de renseignement financier

Tracfin, c'est le grand patron. C'est un service de renseignement rattaché au ministere
des Finances. Leur seul job : traguer |'argent sale, le terrorisme et lafraude fiscale.

 Sapuissance : |Is ont acces atous tes comptes bancaires, tes assurances-vie, tes
achats immobiliers et tes paris sportifs.



* Lerecoupement : Ils croisent les données des banques, des notaires, des agents
immobiliers et méme des casinos.

» L'action : Unefoisle dossier bouclég, ils transmettent le tout au Procureur de la
République. A ce stade, il est trop tard pour toi.

Point 3 : Les alertes qui font sauter le systéme

Certains comportements sont des aimants aflics. Si tu coches une de ces cases, tu
entres directement dans le radar de la vigilance bancaire.

» Dépots d'especes réguliers : Déposer 500 € ou 1 000 € toutes les semaines sans
justificatif de revenus (comme un commerce [égal) est une erreur fatale.

* Le fractionnement (Smurfing) : Croire qu'en déposant des petites sommes dans
plusieurs banques différentes tu restes invisible. Les banques communiquent entre
elles.

» Mouvements atypiques : Un virement soudain de 20 000 € aors que tu gagnesle
SMIC.

* L'origine desfonds : Dés que tu dépasses un certain seuil (souvent 8 000 € a 10 000
€ cumulés), labanque doit exiger un justificatif écrit de la provenance de I'argent.

Point 4 : Les"Indicateurs' malgré eux

L e systeme repose sur des professions qui sont obligées par laloi de te dénoncer Sils
ont un doute sur ton cash.

» Les Notaires : Pour tout achat immobilier.
* Les Experts-comptables : Pour la gestion de tes sociétés (barber, snack, etc.).

» Les Agentsimmobiliers : Surtout pour les locations de luxe payées avec des
montages complexes.



 Les Casinatiers : Lerachat de tickets gagnants est surveillé de tres pres par des
cameras et des registres obligatoires.

LE CONSEIL PRO : Ne sous-estime jamais I'algorithme bancaire. || ne dort pas,
n'a pas d'émotions et ne se laisse pas corrompre. Larégledor : "S cane
ressemble pas a un salaire ou a un bénéfice commercial déclaré, c'est une cible.”
Pour passer sous lesradars, I'argent doit étre justifié AVANT d'entrer dansle

systéme, pas apres.
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Chapitre 10

Surmonter les Plateaux : Passer du Local al'l nternational

MODULE : Surmonter les Plateaux : Passer du Local al'International

L e petit business de quartier a ses limites. Quand les sacs de billets sempilent plus
vite que les clients ne rentrent dans ton snack, tu frappes un plafond de verre. Si tu
restes au niveau local, tu finis par te faire serrer par le fisc ou la brigade financiére a
cause de l'incohérence de tes revenus.

Etape 1 : Comprendre |a saturation du blanchiment de proximité

L e blanchiment "physique" (barber, chicha, snack) est limité par laréalité
économique. Voici pourquoi le local finit toujours par saturer :

» Laregle du "Ratio Logique" : Un salon de coiffure de 20m? ne peut pas déclarer 2
millions d'euros de chiffre d'affaires annuel sans attirer I'attention.

* Le surplus de cash : Injecter trop de billets dans une petite structure crée une
anomalie bancaire immediate.

 Lavishilité: Trop de signes extérieurs de richesse dans un périmetre restreint
alertent les autorités et la concurrence.

e L'usure du personnel : Multiplier les gérants de paille (préte-noms) augmente le
risque de dénonciation ou de vol.

Etape 2 : L'ouverture aux Paradis Fiscaux

Pour passer al'échelle supérieure, I'argent doit quitter le territoire national. On ne
parle plus de déposer du cash au guichet, mais de dématérialisation.



» Les Sociétés Ecrans (Shell Companies) : Création de structures juridicues dans des
pays afiscalité opaque (Panama, Dubai, Delaware).

» Le Montage en "Mille-feuille" : Superposer plusieurs sociétés dans différents pays
pour rendre |'origine des fonds intragable.

* Les préte-noms internationaux : Utiliser des avocats ou des agents fiduciaires basés
al'étranger pour masquer le véritable bénéficiaire.

Etape 3 : Levier des Cryptomonnaies et Cash-to-Crypto

Latech est devenue le tunnel préfére pour sortir I'argent sale sans passer par les
douanes avec des valises. C'est le pont entre le monde physique et |le monde
numerique.

 Le Smurfing Numérique : Convertir de petites sommes de cash en crypto viades
automates (Bitcoin ATM) ou des échanges de particulier a particulier (P2P).

» Les Mixeurs (Tumblers) : Envoyer les cryptos dans des protocol es qui mélangent
les fonds de milliers d'utilisateurs pour briser la chaine de tracabilité.

* Les Stablecoins : Utiliser des cryptos indexées sur le dollar (USDT) pour stocker de
grosses valeurs sans subir la volatilité du marché.

Etape 4 : Les Flux Financiers Transfrontaliers (Trade-Based Laundering)

C'est laméthode la plus complexe et 1a plus efficace pour justifier des mouvements
de millions d'euros sous couvert de commerce légitime.

« La Surfacturation / Sous-facturation : Importer des marchandises (ex: voitures,
textile) et manipuler les prix sur les factures pour déplacer I'argent entre deux pays.

e Le systeme "Hawala' : Un réseau de transfert d'argent basé sur la confiance et la
compensation, sans mouvement de fondsréel atraverslesfrontieres.



* L'investissement immobilier étranger : Acheter des actifs physiques (appartements
de luxe, complexes hételiers) dans des zones ou le contréle de I'origine des fonds est

quasi inexistant.

LE CONSEIL PRO : Ne cherche jamais a devenir leroi du quartier. Le
blanchiment réussi est celui qui est dilué. Un réseau intelligent préférera toujours
dix petites structures discrétes et une sortie offshore vers Dubai plutét qu'une
seule grosse entreprise qui brille trop fort sous le nez de la police financiére.
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Chapitre 11

Routinede Vigilance: Rester Indétectable

Module : Routine de Vigilance : Rester Indétectable

L e plus gros danger pour un dealeur n'est pasla police lors d'une transaction, mais
son propre ego. Vouloir montrer qu'on aréuss est le moyen le plus rapide de finir en
cellule. Pour durer, tu dois devenir transparent.

1. LaMaitrise du Train de Vie (Le Camouflage)

Ton apparence doit étre le miroir exact de ton activité officielle, pas de tafortune
réelle. S ton commerce déclare 1 500 € de bénéfice par mois, tu ne peux pasvivre
comme un millionnaire.

e Levéhicule : Oublie les voitures de sport ou les SUV allemands neufs si tu es censé
gérer un petit snack. Utilise une voiture banale, propre mais d'occasion.

* Lelogement : Reste dans un quartier en adéquation avec tes revenus déclarés. Un
appartement de luxe sans revenus officiels déclenche une alerte automatique au fisc.

* Lesréseaux sociaux : C'est ton pire ennemi. Zéro photo de liasses, de montres ou de
vacances de luxe. Ton profil doit étre celui d'un citoyen lambda, voire ennuyeux.

* La consommation courante : Paie tes courses, ton essence et tes factures avec ta
carte bancaire "propre". Réserve le cash pour ce qui ne laisse pas de trace numérique.

2. L'lllusion delaNormalité Sociale

L'inactivité attire les regards. Un homme qui ne travaille jamais mais qui dépense de
I'argent devient suspect aux yeux des voisins et des autorités.



 Lerythme detravail : Si tu possedes un commerce de fagcade (barbier, alimentation
de nuit, lavage auto), sois présent physiquement. On doit te voir lever lerideau le
matin et |e baisser le soir.

o Ladiscrétion de voisinage : Sois poli, discret et ne fais jamais de vagues. Un dealeur
qui sefait arréter pour un tapage nocturne ou une dispute de voisinage est un amateur.

* Le cercle amical : Evite de fréquenter d'autres profils arisque en public. La
surveillance par association est la méthode préférée des enquéteurs.

3. Gestion de la Comptabilité : Officiel vs Réel

Blanchir de I'argent demande une rigueur administrative militaire. Tafagade doit étre
administrativement irréprochable.

» Laregle du "Mix" : Ne dépose jamais des sommes rondes en banque. Si tu injectes
du cash dans ton commerce, fais-le de maniere aéatoire (ex: 123,40 € au lieu de 150
€) pour simuler des ventes reelles.

 Paiement des charges : Paie toujours tes impots, tes cotisations sociales et tes
fournisseurs al'heure. Une administration payée est une administration qui ne fouille
pas.

« Justification des revenus : Chague euro qui arrive sur ton compte bancaire doit avoir
une facture ou un ticket de caisse correspondant. Pas d'exception.

e Lesaaire: Verse-toi un salaire régulier et modeste depuis ton activité [égale. C'est
ce salaire qui te serviraaobtenir un crédit ou alouer un appartement.

4. Les Signaux d'Alerte (Les"Red Flags")
Apprends arepérer ce qui peut te trahir instantanément.

* Le changement brusque : Ne passe pas du vélo alaBMW en une semaine. La



montée en gamme doit étre lente et justifiable sur plusieurs années.

* Lerachat de tickets gagnants : Technique classique mais ultra-surveillée. Si tu
gagnes 10 fois au PMU dans I'année, Tracfin (Ia cellule anti-blanchiment) |e saura.

* Le stockage du cash : Ne garde jamais de grosses sommes chez toi ou dans ton
commerce de facade. Le cash "sale" doit étre stocké loin detavie "propre”.

LE CONSEIL PRO:

Laregle est smple: Vis en dessous de tes moyens officiels. S tu gagnes 2 000
€ officiellement, vis comme si tu en gagnais 1 500 €. Le surplus de cash ne doit
jamais étre réinjecté massivement dans ton quotidien visible, mais servir a
construire ton patrimoine occulte de maniere lente et fragmentée.



Chapitre 12

Conclusion : L'Eterne Jeu du Chat et dela Souris

CONCLUSION : L'ETERNEL JEU DU CHAT ET DE LA SOURIS

Tu as maintenant une vision globale du circuit du cash. De larue alabanque, le
chemin est tortueux, colteux et surtout, extrémement surveillé. Pour finir ce guide, il
faut regarder laréalité en face sans fantasme cinématographique.

Point 1 : Le Bilan - Argent Facile, Prix Elevé

L e blanchiment n'est pas une opération magique. C'est une taxe massive que le
dealeur paie pour pouvoir dépenser son propre argent. Voici laréalité des chiffres :

» Laperte seche : Blanchir colte entre 30% et 50% de lasomme initiale
(commissions, imp6ts, charges social es des sociétés écrans).

* L'investissement de temps : Gérer un snack ou un salon de coiffure fictif est un
travail a plein temps qui demande une logistique épuisante.

* Le stress permanent : Chague facture, chagque employé et chaque contréle fiscal est
une balle potentielle dans le pied.

Point 2 : Pourguoi la Justice finit par gagner

L'ingéniosité des dealeurs est réelle, mais elle se heurte souvent a des murs invisibles,
Lajustice ne cherche pas forcément la drogue, elle cherche I'incohérence.

e Letraindevie: C'est lacause n°1 de chute. Rouler en RS6 ou louer desvillas a
Dubai quand ton entreprise de BTP déclare 1200€ de bénéfice par mois, c'est signer
son arrét de mort.



o Latracabilité administrative : Pour chaque euro "propre”, il faut une justification
papier. Un oubli, une fausse facture mal faite, et tout |'édifice sécroule.

* Lesindicateurs TRACFIN : Les banques ont des algorithmes qui reperent les flux
de cash suspects automatiquement. Des que |e pattern change, |'alerte est donnée.

Point 3 : L'Avenir du Blanchiment aI'Ere Numérique

Le cash "physique" devient un boulet. Le futur se joue sur les écrans, maislesrégles
du jeu deviennent plus serrées.

 La Crypto-monnaie : Utilisée pour déplacer des fonds sans frontieres, maisla
Blockchain est publique. Une fois que I'identité est liée a un portefeuille, tout le passé
ressort.

» LesNFT et I'Art Numérique : De nouveaux terrains de jeu pour gonfler
artificiellement des prix, mais les brigades financiéres se spécialisent dgja sur ces
actifs virtuels.

« Letout numérique : Plus la société supprime les piéeces et les billets, plus le "petit
dealeur" est coincé. Sans cash circulant dans I'économie réelle, le blanchiment devient
une affaire de haute technol ogie inaccessible au commun des mortels.

Point 4 : Laréalité du terrain

Lejeu du chat et de lasouris ne sarréterajamais. A chague nouvelle loi, une nouvelle
combine nait. Mais retiens bien ceci :

* Le dealeur doit étre parfait tous lesjours.

 Lapolice n'abesoin d'avoir raison qu'une seule fois.



LE CONSEIL PRO : Ne confonds jamais | e chiffre d'affaires et |e bénéfice net.
Beaucoup de dealeurs coulent parce qu'ils oublient que I'Etat prend toujours sa
part, méme sur |'argent sale injecté dansle circuit |égal. S tu ne sais pas

compter, tu finiras soit ruiné, soit en cellule.
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