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Chapitre 1

La Révolution Invisible : Pourquoi 2026 est I' Année du Side
Hustle

Bienvenue dans la Révolution Invisible de 2026

Nous avons franchi un cap historique. En 2026, le travail ne se définit plus par un
contrat unique de 35 heures, mais par votre capacité a monétiser vos compétences
gréce alatechnologie. La"Révolution Invisible" est ce basculement ou I'intelligence
artificielle n'est plus une menace, mais un moteur de création de richesse accessible a
tous.

Le Side Hustle (activité complémentaire) est devenu la norme pour assurer sa sécurité
financiere et explorer de nouveaux horizons sans quitter son emploi principal.

L e Nouveau Paradigme Economique

 Lafin del'exclusivité : Le modéle "un employeur pour lavie" sefface au profit du
multi-revenu.

 Lavalorisation de I'agilité : Les petites structures (sol o-entrepreneurs) sont
désormais plus réactives et rentables que les grandes entreprises sur les marchés de
niche.

* L'économie de |'attention : En 2026, posséder une audience ou savoir résoudre un
probleme spécifique avec I'l A vaut plus qu'un dipl6me classique.

Pourguoi I'lA a Supprimé la Barriére du Capital

Autrefois, lancer un business demandait un investissement initial lourd : locaux,
secrétariat, graphistes, développeurs. Aujourd'hui, le colt d'entrée est de O€ car I'lA



remplace l'infrastructure physique et humaine colteuse.
L'lA comme Collaborateur Gratuit

* Production instantanée : Ce qui prenait 10 heures (rédaction, design, code) se fait
maintenant en 10 secondes.

* Expertise multi-domaines : Vous n'avez plus besoin d'engager un consultant ; les
agents | A vous conseillent sur la stratégie, le marketing et le juridique.

» Automatisation totale : Des outils gratuits permettent de faire tourner un business
24h/24 sans intervention humaine constante.

Le Capital Humain vs Le Capital Financier

En 2026, la ressource rare n'est plus'argent, mais votre créativité et votre capacité a
donner des instructions (Prompts). La barriere financiere a explosé : avec un simple
smartphone et une connexion internet, vous disposez de la méme puissance de frappe
gu'une agence de 20 personnesil y acing ans.

Etat des Lieux : Le Marché du Travail en 2026

Le marche de I'emploi traverse une zone de turbulences, créant des opportunités
inédites pour ceux qui savent se positionner.

Les Constats du Marché Actuel

» L"'obsolescence des compétences : 40% des compétences techniques traditionnelles
sont automati sées.

» Lademande de personnalisation : Les clients cherchent des solutions
ultra-spécifiques que seules les micro-entreprises peuvent offrir.

» Leboom du "Freelancing Assisté" : Les entreprises préférent recruter des
indépendants utilisant I'| A pour des missions courtes et précises.



L es Opportunités pour les Particuliers

* Services de niche : Créer du contenu spécialisé, gérer des communautés ou
automatiser des taches pour des TPE.

» Micro-SaaS : Développer de petites applications de service sans savoir coder.

« Commerce hybride : Vendre des produits physiques ou numeériques dont le design et
le marketing sont pilotés par 1A.

LE CONSEIL PRO : Ne cherchez pas I'idée révolutionnaire. En 2026, |e succes
réside dans |'exécution rapide. Utilisez I'l A pour tester une idée des aujourdhui :
s elle nerapporte rien en 48h, passez a la suivante. Votre seul risque est le temps
passe, pas I'argent investi.



Chapitre 2

L'Arsenal du Guerrier a 0€ : LesOutils Gratuits
| ndispensables

Module : L’ Arsenal du Guerrier a 0€ : Les Outils Gratuits Indispensables

Lancer un business en 2026 ne nécessite plus un capital de départ conséquent, mais
une stratégie d'outillage intelligente. Voici comment transformer votre ordinateur en
usine a profits sans débourser un seul euro.

1. Le"Cerveau" : Les|A Textuelles pour la Stratégie et la Rédaction

» ChatGPT (OpenAl) : L'outil polyvalent par excellence. Utilisez laversion gratuite
pour générer des idées, structurer vos plans business et rédiger des premiers jets de
contenus.

» Claude (Anthropic) : Idéal pour une écriture plus nuancée et humaine. Il excelle
dans |'analyse de documents longs et la rédaction créative sans "style robotique”.

* Perplexity Al : Votre nouveau moteur de recherche. 1l cite ses sources en temps réel,
ce qui est crucial pour vérifier des données de marché ou trouver des statistiques
fiables.

2. Le"Visage" : LaCréation d'Images et de Visuels Professionnels

 Leonardo.ai : Une alternative puissante a Midjourney. Vous disposez de crédits
quotidiens gratuits pour générer des images photoréalistes ou des logos de haute
qualité.

» Microsoft Designer : Integre latechnologie DALL-E 3 gratuitement. Parfait pour
créer des visuels de réseaux sociaux et des banniéres en quelques secondes.



» Canva (Version Gratuite) : Indispensable pour I'assemblage. Utilisez leurs fonctions
d'lA intégrées (Magic Edit) pour retoucher vos visuels sans compétences en
graphisme.

3. La"Voix et le Mouvement" : Audio et Vidéo a Moindre Co(t

 ElevenLabs : Laréférence pour la synthese vocale. Le plan gratuit permet de
transformer vos textes en voix ultra-réalistes pour des publicités ou des podcasts.

» CapCut : Lelogiciel de montage incontournable. Ses fonctions d'auto-captioning
(sous-titres automatiques) et de suppression d'arriere-plan par 1A font gagner des
heures de travail.

» HeyGen / Pika Labs : Pour créer des avatars parlants ou des animations courtes.
Utilisez les systemes de crédits gratuits pour vos premieres vidéos promotionnelles.

4. Méthodologie : Assembler votre "Stack” Technologique

Pour faire fonctionner votre business, vous devez créer une chaine de production
fluide entre ces outils:

» Etape de Conception : Utilisez ChatGPT pour définir votre offre et rédiger vos
scripts.

» Etape Visuelle : Générez vosillustrations sur Leonardo.ai et assemblez votre
identité visuelle sur Canva.

» Etape de Diffusion : Animez vos contenus avec CapCut et ajoutez une voix
professionnelle via ElevenL abs.

» Etape d'Automatisation : Utilisez |es versions gratuites de Make.com ou Zapier pour
lier vos outils entre eux.

5. LaRegle d'Or du Freemium en 2026



» Le Multi-Comptes : Si un outil limite vos crédits, n'hésitez pas a utiliser différentes
adresses email pour multiplier vos tests.

 Le"Prompt Engineering” : La gratuité demande de la précision. Plus votre
instruction est claire et détaillée, moins vous gaspillerez de crédits sur des essais

7

rates.

» LaVeille Permanente : Les modeles gratuits changent chague semaine. Restez a
I'aff it des nouveaux entrants sur le marché qui offrent souvent tout gratuitement au
lancement.

LE CONSEIL PRO : Ne tombez pas dans le piége de la collection d'outils.
Choisissez une seule 1A par catégorie (Texte, Image, Videéo) et apprenezala
maitriser a 100% avant de chercher ailleurs. La richesse de votre Sde Hustle ne
viendra pas du nombre d'outils, mais de la qualité de vos prompts.



Chapitre 3

L'Empire du Contenu : 10 Idées pour Dominer les M édias
Sociaux

L'Empire du Contenu : 10 Idées pour Dominer les Médias Sociaux

En 2026, |'attention est la nouvelle monnaie mondiale. Avec I'avénement de I'lA
générative, créer du contenu n'est plus un obstacle technique, mais une question de
stratégie et de curation. Ce module vous présente 10 modeles concrets pour bétir
votre empire digital avec 0€ d'investissement initial.

ldée 1 : LaNewsletter de Niche Automatisée

Devenez la référence sur un sujet précis sans ecrire une seule ligne manuellement
chaque jour.

* Le concept : Utiliser des outils comme ChatGPT ou Claude pour résumer |'actualité
quotidienne d'un secteur (ex: I'lA en médecine, I'immobilier durable).

» Laméthode : Connectez un flux RSS aune |A via Make.com pour extraire les
points clés.

« Plateforme : Utilisez Beehiiv ou Substack (gratuits au démarrage).
» Monétisation : Sponsoring et liens d'affiliation spécialises.
|dée 2 : Ghostwriting A pour Linkedin

Les dirigeants veulent étre visibles mais n'ont pas le temps d'écrire. Offrez-leur une
VOIX premium.



* Le concept : Rédiger des posts LinkedIn percutants en imitant |e style de vos clients.

» Laméthode : Entrainez un "GPT personnalis€” avec les anciens écrits du client pour
capturer son Tone of Voice.

e QOutil clé: Utilisez Taplio (version d'essai) ou simplement des prompts structurés
pour générer 30 jours de contenu en 1 heure.

* Objectif : Vendre des forfaits mensuels de "Personal Branding".
Idée 3 : Gestion de "Fermes' de Comptes TikTok (Faceless)

Gérez plusieurs comptes TikTok sans jamais montrer votre visage, en misant sur le
contenu viral généré par |A.

* Le concept : Créer des chaines basées sur des citations motivantes, des histoires
d'horreur ou des faitsinsolites.

« Laméthode : Utilisez Leonardo.ai pour lesimages et ElevenLabs pour des voix off
ultra-réalistes.

» Automatisation : Montez les vidéos en masse avec CapCut ou des outils comme
InVideo Al.

 Rentabilité : Fonds créateur TikTok et promotion de produits en affiliation.
|dée 4 : La Curation de Contenu "Smart Filter"
A I'ére de I'infobésité, les gens paient pour celui qui filtre I'information aleur place.

» Le concept : Créer un compte (X, Instagram ou LinkedIn) qui sélectionneles5
meilleures ressources de la semaine sur un theme.

» Laméthode : Utilisez I'l A pour analyser les tendances sur Google Trends et résumer
de longs rapports PDF.



 Valeur gjoutée : Ce n'est pas lacréation qui compte, mais votre capacité de sélection.
|dée 5 : Création de Threads X (Twitter) a Haute Performance

Leformat "Thread" est le moteur de croissance organique le plus puissant sur X.

« Etape 1 : Identifiez un contenu long (vidéo Y ouTube, article de blog).

» Etape 2 : Demandez al'l A dele transformer en un Thread de 10 tweets avec un
hook (accroche) puissant.

« Etape 3 : Programmez la publication pour maximiser I'engagement.
|dée 6 : Service de"Clips" Verticaux pour Podcasters

Aidez les créateurs arecycler leurs vidéos horizontales en formats courts (Reels,
Shorts).

e Quitils : Utilisez OpusClip ou Munch pour détecter automatiquement les moments
les plus viraux d'une vidéo.

* Service : Proposez un pack de 20 Shorts par mois a partir de leurs vidéos existantes.
|dée 7 : Agence de Newsletters pour E-commercants

Beaucoup de petites boutiques Shopify n'utilisent pas leur liste email par mangue de
temps.

o Action : Utilisez I'l A pour générer des séquences de Storytelling autour de leurs
produits.

» Approche : Proposez un paiement a la performance (commission sur les ventes
générées).

|dée 8 : Traduction et Doublage de Contenu International



Prenez du contenu qui cartonne aux USA et adaptez-le pour le marché francophone
(ou inversement).

 Technologie : Utilisez HeyGen pour cloner lavoix et synchroniser leslévres
(Lip-sync) dans une autre langue.

» Opportunité : Devenez |'agent de croissance internationale pour des créateurs
établis.

Idée 9 : Création de "Lead Magnets' par 1A
Aidez les entreprises a capturer des emails avec des guides gratuits de haute qualité.

» Méthode : Utilisez I'l A pour structurer et rédiger un eBook de 20 pages en 30
minutes.

 Design : Utilisez Canva Magic Design pour la mise en page instantanée.
|dée 10 : Gestionnaire de Communauté assisté par 1A

Répondez aux commentaires et engagez |'audience de vos clients de maniére
intelligente.

o Le secret : Utilisez des outils comme ManyChat couplés al'API de ChatGPT pour
répondre aux messages prives de fagon personnalisée et convertir les prospects en
clients automati quement.

LE CONSEIL PRO : Ne cherchez pas a étre sur tous les réseaux a la fois.
Choisissez une seule niche et un seul format (ex: Ghostwriting LinkedIn pour les
agents immobiliers). L'l1A vous donne la vitesse, mais votre spécialisation vous
donne la valeur financiere. En 2026, |'expertise percue bat la quantité pure.



Chapitre4

Design et Identité Visuelle: 10 Businessdel'lmage

Module : Design et Identité Visuelle : 10 Business de I'lmage

Le domaine du design a été totalement transformé par I'intelligence artificielle. En
2026, il n'est plus nécessaire de maitriser des logiciels complexes pendant des années
pour vendre des prestations visuelles de haute qualité. Ce module vous guide atravers
les opportunités les plus rentables pour lancer votre Side Hustle créatif avec 0€
d'investissement initial.

1. Génération de Logos Haute Fidélité

L es entreprises ont besoin de logos vectoriels, nets et déclinables. L'1A permet
aujourd'hui de générer des concepts créatifs en quel ques secondes.

Etape 1 : Choisir les bons outils gratuits
* Recraft.ai : Excellent pour générer des designs en format vectoriel nativement.

* [deogram 2.0 : Le leader actuel pour intégrer du texte parfaitement lisible dans les
logos.

* Bing Image Creator (DALL-E 3) : Gratuit et idéal pour |'idéation rapide.
Etape 2 : Professionnaliser le rendu

o Utilisez Vectorizer.ai pour transformer une image pixelisée en un fichier SVG
(vectoriel) que le client pourra agrandir al'infini.

* Proposez des variations de couleurs (noir et blanc, couleurs primaires, negatif) pour



augmenter lavaleur de votre prestation.
2. Création de Mockups pour E-commerce

Un mockup est une mise en situation d'un produit (un logo sur un t-shirt, une
étiguette sur une bouteille). C'est un service indispensable pour les marques de
Print-on-Demand.

Etape 1 : Générer le décor par 1A

o Utilisez Midjourney ou Leonardo.ai pour créer des environnements luxueux ou
minimalistes adaptés au produit.

e Utilisez lafonction "Inpainting" pour intégrer précisément I'objet du client dansle
décor génére.

Etape 2 : Plateformes de vente
* Vendez vos services sur Fiverr ou ComeUp.

* Proposez des packs de 10 mockups thématiques (ex: "Ambiance Loft Scandinave")
pour des boutiques Etsy.

3. Edition et Retouche de Photos de Produits

De nombreux vendeurs Amazon ou Shopify ont des photos de mauvaise qualité. Vous
pouvez les transformer en images de catalogue professionnel grace al'lA.

Etape 1 : Nettoyage et améioration
 Photoroom : Pour supprimer le fond instantanément et ajouter des ombres réalistes.

» Upscayl : Unlogiciel gratuit pour augmenter |a résolution des photos floues
envoyees par vos clients.



Etape 2 : Mise en scéne automatisée

» Utilisez Flair.ai pour placer automatiquement un flacon ou un accessoire dans un
studio photo virtuel ultra-réaliste.

* Proposez des retouches par lots pour gagner en productivité.
4. Vente de Prompts Artistiques sur Marketplaces

Si vous maitrisez I'art de "parler” aux IA, vos formules de commandes (prompts) ont
une valeur marchande. C'est le business du Prompt Engineering.

Etape 1 : Créer une collection cohérente

» Spécialisez-vous dans un style unique (ex: illustration 3D Pixar, photographie de
mode vintage, icones d'applications mobiles).

* Testez vos prompts sur plusieurs modeles pour garantir leur fiabilité.
Etape 2 : Mettre en vente
* | nscrivez-vous sur PromptBase ou PromptHero.

* Fixez un prix entre 2€ et 5€ par prompt. C'est un revenu 100% passif une foisen
ligne.

5. Six autresidées de Side Hustles Visuels
Voici des opportunités complémentaires pour diversifier vos sources de revenus :

o Création dAvatars |A : Transformez les portraits de vos clients en avatars stylisés
pour LinkedIn ou lesjeux video.

* Design de Couvertures de Livres (KDP) : Créez des couvertures pour les auteurs
auto-édités sur Amazon.



» Patterns pour Textiles : Générez des motifs répétitifs pour la vente sur Spoonflower
ou Redbubble.

* Restauration de Photos Anciennes : Utilisez des outils comme Magnific Al pour
redonner vie ade vieux souvenirs familiaux.

» Templates de Posts Sociaux : Créez des visuels A pour Instagram et vendez-les
sous forme de kits Canva.

* Vente d'lmages de Stock : Déposez vos créations sur Adobe Stock (qui accepte les
Images genérées par | A sous certaines conditions).

LE CONSEIL PRO : Ne vendez jamais "une image générée par |A". Vendez une
solution métier. Un client ne veut pas un prompt, il veut une "Identité visuelle
cohérente pour sa marque de cosmétiques'. Emballez votre service | A dans une
offre marketing globale pour multiplier vos tarifs par 5.



Chapitre5

Le Son et I'lmage Animée : 10 Idées dans|'Audio-Visuel

MODULE : Le Son et I'lmage Animée : 10 Idées dans|'Audio-Visuel

En 2026, |a barriere technique de la production vidéo et audio a totalement disparu.
Avec un simple navigateur web, vous pouvez désormais concurrencer des studios de
production traditionnels sans investir un seul centime au départ.

|ldée 1 : Service de Doublage International Express

* Le concept : Proposer aux YouTubers et créateurs de contenus de traduire et doubler
leurs vidéos en plusieurs langues (Espagnol, Anglais, Hindi) avec une
synchronisation labiale parfaite.

* Outils recommandés : ElevenLabs (Al Dubbing) ou Rask.ai.

 Potentiel de revenus : Facturation ala minute de vidéo traitée ou forfait mensuel
pour une chaine entiére.

|dée 2 : Création de Podcasts Synthétiques Thématiques

* Le concept : Lancer des podcasts sans jamais enregistrer votre voix. Utilisez des
scripts générés par 1A et des voix ultra-réalistes pour traiter de niches spécifiques
(actualité tech, bien-étre, histoire).

* Outils recommandés : NotebookLM (pour transformer des documents en dial ogue)
ou Podcastle.

» Stratégie : Publiez sur Spotify et Y ouTube pour cumuler les revenus publicitaires et
les sponsorings.



|dée 3 : Montage Automatisé de Shorts et Reels

* Le concept : Récupérer des vidéos longues (podcasts, interviews, streams) et utiliser
I'lA pour extraire les moments les plus viraux et les transformer en formats verticaux
dynamiques.

* QOutils recommandés : OpusClip, Munch ou Vizard.ai.

* Valeur gjoutée : L'gjout automatique de sous-titres animés et de zooms intelligents
qui captent |'attention.

|ldée 4 : Composition de Musiques et Jingles Libres de Droits

* Le concept : Créer des bibliothéques de musiques d'ambiance ou des génériques
personnalisés pour des entreprises, des streamers ou des monteurs vidéo.

 QOutils recommandés : Udio, Suno ou AIVA.

« Modéle économique : Vente de licences uniques ou abonnement a une plateforme de
SONS originaux.

Idée 5 : Agence de "Taking Heads" (Avatars Vidéo)

o Le concept : Créer des porte-paroles virtuels pour des entreprises qui ne souhaitent
pas apparaitre a l'écran pour leurs vidéos de formation ou de présentation produit.

« Outils recommandés : HeyGen ou Synthesia.

« Avantage : Aucune caméra, aucun micro et aucun éclairage professionnel n'est
requis.

|dée 6 : Restauration Audio et Nettoyage de Voix

* Le concept : Offrir un service de "nettoyage” pour les fichiers audio de mauvaise
qualité (bruit de fond, vent, écho) pour les podcasters amateurs.



« Outils recommandés : Adobe Podcast Enhance ou Auphonic.

» Cible: Lesentreprises qui enregistrent des réunions ou des interviews dans des
environnements bruyants.

ldée 7 : Traduction et Sous-titrage Dynamique

* Le concept : Créer des sous-titres stylises (fagon "Alex Hormozi") pour augmenter
le taux de rétention des vidéos sur les résealx sociaux.

* Outils recommandés : CapCut (version bureau) ou Submagic.

* Le petit plus : Proposer une version bilingue pour toucher une audience
internationale.

|dée 8 : Création de Sound Design pour Jeux et Applications

* Le concept : Générer des effets sonores uniques (bruitages, notifications, ambiances
sonores) grace al'lA générative de sons.

» Qutils recommandés : ElevenL abs Sound Effects ou MyEdit.
 Vente : Sur des plateformes comme AudioJungle ou directement en freelance.
Idée 9 : Transformation de Texte en Vidéo Marketing (B-Roall)

* Le concept : Créer des clips dillustration (B-roll) cinématiques pour enrichir les
vidéos d'autres créateurs a partir de simples descriptions textuelles.

* QOutils recommandés : Runway Gen-2, Pika Labs ou Luma Dream Machine.

« Utilité : Remplacer les banques d'images genériques et colteuses par du contenu
unique.

|ldée 10 : Clonage Vocal pour Livres Audio



» Le concept : Proposer aux auteurs indépendants de transformer leur manuscrit en
livre audio en utilisant un clone de leur propre voix ou une voix professionnelle
synthétique.

* Outils recommandés : ElevenL abs (Professional Voice Cloning).

o Livraison : Fichiers audio préts a étre uploadés sur Audible ou Amazon.
Etape 1 : Choisir sa spécialisation

* |[dentifiez le format qui vous passionne le plus (plutét audio ou plutét vidéo ?).

* Testez les versions gratuites des outils mentionnés pour maitriser la courbe
d'apprentissage.

* Créez un portfolio de 3 exemples concrets pour montrer vos capacités aux futurs
clients.

Etape 2 : La prospection sans budget

o Utilisez les réseaux sociaux (TikTok, LinkedIn) pour poster vos démos de
"avant/apres’'.

» Contactez directement les créateurs de contenu sur Y ouTube en leur offrant de
doubler ou de monter un extrait gratuitement pour prouver votre valeur.

* Inscrivez-vous sur des plateformes de micro-services comme ComeUp ou Fiverr en
ciblant des mots-clés spécifiques al'lA.



LE CONSEIL PRO : Nevendez pas "de I'l A", vendez un résultat. Votre client ne
se soucie pas de savoir si vous utilisez ElevenLabs ou un micro a 1000€. Ce qu'il
veut, c'est que son message soit entendu par plus de monde et que sa charge de
travail soit divisée par dix. Mettez en avant le gain de temps et I'extension de

|"audience.
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Chapitre 6
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Module : Services B2B et Productivité — 10 Solutions pour les Entreprises

Le marché du B2B (Business to Business) est celui qui offre les margesles plus
élevées pour un entrepreneur en solo. En 2026, les entreprises ne cherchent plus
seulement des bras, mais des solutions pour gagner du temps gréce al’intelligence
artificielle.

Voici 10 services concrets que vous pouvez lancer des aujourdhui avec O€
d'investissement, en utilisant uniquement des versions gratuites d'outils 1A.

1. Nettoyage et enrichissement de bases de données

L es entreprises possedent souvent des fichiers clients (CRM) désorganises, remplis de
doublons ou de formats incohérents. Votre role est de leur rendre un fichier propre et
exploitable.

Laméthode de travail :
» Récupérez le fichier CSV ou Excel client.

» Utilisez I'analyse de données de ChatGPT ou Claude pour identifier les erreurs de
saisie.

* Demandez al'lA de normaliser les données (ex: mettre tous les numéros de
téléphone au format international).

o Utilisez I'l A pour catégoriser les clients selon leur secteur d'activité a partir de leur



nom d'entreprise.
2. Rédaction augmentée de rapports annuels et bilans

Larédaction de rapports est une tache chronophage que les managers détestent. VVous
allez transformer des données brutes en un document narratif professionnel.

Lesétapesclés:

» Collectez les points clés de I'année (chiffres, succes, échecs) viaun simple
guestionnaire.

» Soumettez ces notes a une IA en demandant une structure formelle (Introduction,
Analyse, Perspectives).

» Utilisez des outils comme Canva (version gratuite) pour mettre en page le rapport de
maniéere élégante.

 Proposez une version synthétique pour les réseaux sociaux professionnels.
3. Transcription augmentée et compte-rendu de réunions

Ne proposez pas une simple transcription texte. Proposez un systeme de décision prét
al'emploi.

Cequevouslivrez au client :

 Une transcription fluide (via des outils comme Whisper ou I'enregistreur de base des
smartphones).

» Un résumeé executif des points essentiels.
 Uneliste d'actions (To-Do List) assignée a chague participant.

» Un tableau des décisions actées durant |a séance.



4. Optimisation de fiches Google Business pour commercants

L es commercants locaux perdent des clients car leur fiche Google est incompléte ou
mal référencée. C'est un service facile a vendre car les résultats sont visibles
rapidement.

Leplan d'action :
o Utilisez I'l A pour rédiger une description optimisée SEO avec les mots-clés locaux.

» Générez des réponses types personnalisées aux avis clients (positifs et négatifs) pour
améliorer lanote.

* Conseillez le commercant sur les photos a prendre pour maximiser le taux de clic.

* Créez un planning de publications (Google Posts) pour faire vivre lafiche chaque
semaine.

5. Automatisation du Support Client de niveau 1

Aidez les TPE acréer des FAQ intelligentes et des bases de connaissances pour leurs
clients.

Les pointsclés:

» Analysez les 50 questions les plus fréquentes du client.

» Rédigez des réponses claires et empathiques grace al'lA.

* Structurez ces réponses dans un document Notion ou un centre d'aide gratuit.
6. Création de présentations commerciales (Pitch Decks)

Utilisez I'lA pour structurer I'argumentaire de vente et I'esthétique des slides.

Les étapes :



 Transformez un texte de présentation ennuyeux en un storytelling captivant.

o Utilisez des outils comme Gamma.app pour générer une premiere structure visuelle,
» Optimisez les accroches (hooks) pour retenir |'attention des prospects.

7. Véille concurrentielle automatisée

Proposez aux dirigeants un bulletin hebdomadaire sur ce que font leurs concurrents.
Laméthode :

 Configurez des alertes gratuites sur le web.

o Utilisez I'l A pour synthétiser les actualités majeures du secteur.

* Ajoutez une section "Opportunités" pour suggeérer des actions concretes au client.
8. Rédaction de manuels de procédures (SOP)

Aidez les entreprises a documenter leurs processus internes pour pouvoir déléguer.
Laméthode de travail :

* Enregistrez le client qui explique une téche en vidéo ou audio.

o Utilisez I'l A pour transformer cet enregistrement en un guide étape par étape.

» Mettez en forme avec des listes a puces et des captures d'écran.

9. Création de newslettersinternes

Améliorez la communication entre les employés des entreprises de 10 a 50 salariés.
Le contenu :

* Collectez les actualités de I'équipe.



o Utilisez I'l A pour donner un ton engageant et humain.
» Envoyez via des outils de mailing gratuits (version d'essai).
10. Aide alaréponse aux appels d'offres

C'est le service le plus haut de gamme. Vous aidez les entreprises aremplir les
dossiers administratifs complexes.

Lerbledel'lA :

» Analyser le cahier des charges pour extraire les criteres de sélection.
 Rédiger les lettres de motivation et les mémoires techniques.

o Vérifier laconformité du dossier final.

LE CONSEIL PRO : Ne vendez jamais"de 'l A". Les entreprises s en mogquent.
Vendez-leur du temps gagné ou de la serénité. Au lieu de dire " Je nettoie votre
base avec ChatGPT", dites " Je vous livre une base client 100% expl oitable pour

VoS commer ciaux des lundi matin”.



Chapitre 7

L'Eredes Agents: 10 | dées de Micro-Développement sans
Code

MODULE : L'Ere des Agents : 10 |dées de Micro-Dével oppement sans Code

Bienvenue dans I'ére des agents intelligents. En 2026, il n'est plus nécessaire de
savoir coder pour créer des solutions logicielles puissantes. Grace au No-Code et a
I'lA, vous pouvez bétir des outils qui automatisent des taches complexes et les vendre
comme Services ou produits par abonnement.

Comprendre larévolution des Agents |A

Un agent n'est pas un simple chatbot. C'est une entité capable de réaliser des actions :
envoyer des emails, mettre ajour des bases de données ou analyser des fichiers. Pour
un entrepreneur, c'est I'opportunité de devenir un "architecte de solutions" avec O€
d'investissement initial.

10 Idées de Business de Micro-Dével oppement

 Le GPT Juridique pour Freelances : Un agent spécialisé dans|'analyse de contrats et
la rédaction de clauses de protection.

 L'Agent de Prospection LinkedIn : Automatisation de I'identification de prospects et
rédaction de messages personnalisés via Make.

» Le Assistant SAV pour E-commerce : Un chatbot qui traite les retours et suit les
colis en se connectant a Shopify.

* L'Optimiseur de Fiches Produits : Un agent qui analyse les photos de produits et
génere des descriptions SEO optimisees.



* Le Planificateur de Contenu Social Media: Un workflow qui transforme un article
de blog en 10 posts pour différents réseaux.

» L'Agent de Veille Concurrentielle : Un outil qui scanne le web et résume les
mouvements de la concurrence chaque matin.

* Le Traducteur Contextuel de Documents : Un GPT capable de traduire des manuels
techniques en gardant le jargon métier précis.

o L'Assistant de Gestion de Recettes et Stocks : Pour |es petits restaurateurs, un agent
qui calcule le colt de revient en temps réel.

* Le Coach de Préparation aux Entretiens : Un agent simulant des recruteurs de
secteurs spécifiques (Bangue, Tech, Luxe).

* Le Nettoyeur de Données CRM : Une automatisation qui détecte et corrige les
doublons ou erreurs dans les listes de clients.

Etape 1 : Créer des GPTs Personnalisés pour des Niches

Les GPTs personnalisés d'OpenAl permettent de packager votre expertise. Pour
réussir, vous devez viser une niche ultra-précise.

» Accédez al'interface "Explore GPTS" et cliquez sur "Create".

o Utilisez I'onglet "Configure" pour uploader des documents de référence (PDF,
guides métiers) que I'l A sera seule a posséder.

» Définissez desinstructions strictes sur le ton et la méthodologie a suivre.

» Monétisez |'acces ou proposez-le comme un "lead magnet” pour attirer des clients
Vers vos services de consulting.

Etape 2 : Déployer des Chatbots de Service Client



L es petites entreprises perdent des clients par mangue de réactivité. Vous pouvez leur
vendre un agent de premiere ligne fonctionnel 24h/24.

» Utilisez des plateformes comme Chatbase ou Zapier Central pour créer un bot qui
"lit" le site web du client.

 Configurez des actions spécifiques : s I'utilisateur demande un rendez-vous, le bot
affiche directement le calendrier Calendly.

 Vendez cette installation entre 300€ et 1000€, plus un forfait de maintenance
mensuel.

Etape 3 : Automatiser |es Workflows avec Zapier ou Make

C'est ici que vous créez de lavaleur réelle en connectant les applications entre elles
sans écrire une ligne de code.

 Détecter le déclencheur : Par exemple, "Chague fois qu'un nouveau formulaire est
rempli sur mon site".

 Ajouter I'Intelligence : Envoyer les données du formulaire a ChatGPT pour qualifier
I'urgence du besoin.

» Exécuter I'action : Si c'est urgent, envoyer une notification Slack al'équipe
commerciale et créer une fiche dansle CRM (HubSpot ou Notion).

Votre role est de concevoir ce "cerveau numérique” pour des clients qui n‘ont pas le
temps de le faire eux-mémes.



LE CONSEIL PRO : Ne vendez pas "de I'intelligence artificielle" ou "des
automatisations'. Vendez du temps retrouvé. Un client ne paiera pas pour un
"wor kflow Make", maisil paiera volontiers pour "ne plusjamais avoir a saisir
manuellement ses factures'. Parlez toujours du bénéfice final, jamais de I'outil

technique.
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Chapitre 8

L'Art du Prompting Magique : Devenir un Maitredela
Commande

L'Art du Prompting Magique : Devenir un Maitre de la Commande

Le prompting n'est pas une simple discussion avec une machine, c'est I'art de
programmer en langage naturel. Pour votre side hustle, la différence entre un prompt
basique et un prompt expert représente la frontiere entre un résultat médiocre et un
service gue vous pouvez facturer au prix fort.

Etape 1 : Le Cadre de Puissance (Role et Contexte)

Lamajorité des utilisateurs posent des questions vagues. Pour obtenir des résultats
professionnels, vous devez transformer I'lA en expert avant de lui demander quoi que
ce soit.

« Attribuez un role précis : Ne dites pas "Ecris un texte", mais "Agis en tant que
Copywriter expert en conversion spécialisé dans les pages de vente pour
infoproduits’.

* Définissez I'audience : Précisez aqui I'lA sadresse (ex: "Ton lecteur est un
entrepreneur débutant qui a peur de I'échec”).

* Fixez I'objectif : "Le but ultime est de pousser |e lecteur a sinscrire a une newsletter
gratuite”.

Etape 2 : Le Few-Shot Prompting (L'Art de I'Exemple)

L e Few-Shot Prompting consiste adonner al'lA quelgues exemples concrets du
résultat que vous attendez. C'est la technique n°1 pour copier un style ou une



structure spécifique.

» Donnez des modeles : Fournissez 2 ou 3 exemples de textes que vous avez aimés
avant de lui demander de rediger le votre.

» Structurez lacommande : Utilisez un format clair : "Voici I'Exemple A : [Texte]...
Voici I'Exemple B : [Texte]... Maintenant, rédige un nouveau texte sur [Sujet] en
suivant exactement ce style et cette structure'.

» Evitez le style"IA" : En donnant des exemples humains, vous éiminez les
répétitions et les formulations robotiques que 99% des gens obtiennent par défaut.

Etape 3 : Le Chain-of-Thought (La Pensée Logique)

L e Chain-of-thought (Chaine de pensée) force I'lA a décomposer son raisonnement.
Cela augmente drastiquement la qualité des réponses sur des taches complexes
(stratégie, code, anayse).

 Laphrase magique : Ajoutez simplement "Réfléchis étape par étape” alafin de
votre prompt.

 Le plan d'action : Demandez-lui de créer d'abord un plan détaillé de sa réponse
avant de rédiger le contenu final.

 Lavalidation intermédiaire : Dites-lui : "ldentifie d'abord les besoins
psychologiques de mon client, puis propose 3 angles d'approche, et enfin rédige le
script.”

Etape 4 : Le Controle des Contraintes de Sortie

Un maitre du prompt ne laisse rien au hasard. VVous devez verrouiller le format pour
que le résultat soit immédiatement exploitable.

» Specifiez le ton : Utilisez des adjectifs précis comme "provocateur”, "empathique”,



"minimaliste” ou "académique”.

* Définissez la structure visuelle : Demandez des sorties en tableaux, en listes a puces,
ou en format code HTML.

» Etablissez desinterdits : Listez |es mots & bannir ou les concepts a éviter pour
garder une image de marque cohérente.

Etape 5 : L'Itération de Perfectionnement

Le premier résultat est rarement le meilleur. Le secret des pros est de challenger I'lA
sur sa propre production.

o L'auto-critique : Demandez-lui : "Analyse le texte que tu viens de rédiger. Quels
sont les points faibles ? Propose une version améliorée qui corrige ces défauts.”

» Le changement d'angle : "Réécris ce paragraphe mais en étant beaucoup plus direct
et agressif dans|'appel al'action.”

e Lamiseal'échelle: Unefoisle prompt parfait trouveé, sauvegardez-le comme un
template pour vos futurs projets.

LE CONSEIL PRO : Netraitezjamais|'l|A comme un moteur de recherche, mais
comme un stagiaire brillant a qui vous devez donner des instructions

ultra-détaill ées. Plus vous passerez de temps a peaufiner votre prompt initial,
MOoINS vVous passerez de temps a corriger les erreurs. Un prompt de 200 mots
bien structuré vaut mieux que 10 tentatives de 5 mots.



Chapitre 9

Marketing Commando : Trouver ses Premiers Clients sans
Budget

Marketing Commando : Trouver ses Premiers Clients sans Budget

Dans le cadre d'un side hustle lancé avec O€, votre ressource la plus préecieuse n'est
pas |'argent, mais votre temps et votre capacité a utiliser I'l A pour démultiplier vos
efforts de prospection.

1. Le Cold Mailing IA : L'Hyper-Personnalisation & Grande Echelle

Le démarchage par email ne fonctionne que sil est ultra-ciblé. L'1A permet de
transformer un message générique en une proposition irrésistible et personnalisée en
guel ques secondes.

Etape 1 : La Recherche de Données

o Utilisez des outils gratuits ou des versions d'essai pour extraire des listes de
prospects sur Linkedln ou Google Maps.

* |dentifiez le décideur (CEO, Responsable Marketing, etc.) et récupérez son email
via des extensions de navigateur gratuites.

Etape 2 : Le Prompt de Personnalisation
» Copiez le texte de lapage " A propos' ou le dernier post LinkedIn de votre prospect.

» Donnez-le aune lA (ChatGPT ou Claude) avec l'instruction suivante : "Analyse ce
texte et identifie un défi majeur pour cette personne. Rédige une accroche d'email de
2 phrases montrant que je comprends son actualité.”



* Demandez al'lA delier ce défi avotre service IA (ex: "Ja remarqué que vous
produisez beaucoup de contenu vidéo, je peux automatiser vos sous-titres pour
doubler votre portée").

Etape 3 : La Structure du M essage Commando

* Objet : Court, intrigant et sans majuscules excessives (ex: "idée pour [Nom de
I'entreprise]").

 Corps: Maximum 5 phrases. Allez droit au but.

» Appel al'action (CTA) : Ne demandez pas une vente, demandez un avis ou proposez
un échantillon gratuit.

2. Hacker les Plateformes de Freelancing avec I'lA

Des plateformes comme Upwork, Fiverr ou Malt sont saturées. Pour gagner, vous
devez étre le plus rapide et le plus professionnel dés I'ouverture de votre compte.

Etape 1 : Un Profil Optimisé SEO

* Demandez al'lA delister les 10 mots-clés les plus recherchés par les clients dans
votre niche A (ex: "Automatisation Make", "Prompt Engineering").

* Intégrez ces mots-clés dans votre titre et votre description pour apparaitre en haut
des résultats.

» Utilisez I'l A pour rédiger une bio qui ne parle pas de vous, mais des problemes que
vous résolvez pour le client.

Etape 2 : La Réponse Eclair aux Appels dOffres
» Utilisez un modéle de prompt pour analyser instantanément les annonces publiées.

* Leréflexe : Copiez I'annonce, collez-ladansI'lA et demandez : "Rédige une



proposition de 3 paragraphes soulignant mon expertise sur [Sujet] et proposant une
premiére étape concréete des demain.”

» Envoyez votre offre dans les 15 premieres minutes pour maximiser vos chances de
lecture.

3. Créer une Autorité"Zéro Euro” sur les Réseaux Sociaux

L'objectif est que les clients viennent a vous parce qu'ils vous voient comme un
expert. Pas besoin de publicité, il faut de la constance.

Etape 1 : La Stratégie du "Build in Public"
* Partagez quotidiennement ce que vous apprenez ou les outils |A gque vous testez.

» Utilisez I'l A pour recycler vos contenus : un simpletest d'outil peut devenir un
thread sur X, un post LinkedIn et un script de vidéo courte pour TikTok/Reels.

o L'astuce : Demandez al'lA de transformer une actualité technique complexe en une
explication simple pour un chef d'entreprise.

Etape 2 : L'Engagement Stratégique
* Ne postez pas dans le vide. Identifiez 10 influenceurs ou prospects cibles.
* Activez les notifications pour leurs publications.

o Utilisez I'l A pour générer des commentaires a haute valeur gjoutée (pas juste "Super
post !") qui démontrent votre expertise sous leurs publications.



LE CONSEIL PRO : Ne cherchez pas a vendre votre service dés le premier
contact. En marketing commando, votre but est de vendre le prochain
rendez-vous ou une démonstration gratuite. Une fois que le client a vu la valeur

de votre solution | A entre ses mains, e prix ne sera plus un obstacle.
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Chapitre 10

Scalabilité et Automatisation : Travailler 2h par Semaine

Module : Scalabilité et Automatisation — Travailler 2h par Semaine

L'objectif de ce module est de transformer votre Side Hustle en une machine
autonome. En 2026, la technol ogie vous permet de ne plus étre le moteur de votre
entreprise, mais son architecte. Voici comment automatiser chaque aspect de votre
activité pour n'y consacrer que quelques heures de supervision par semaine.

Etape 1 : Identifier et déléguer les tAches répétitives aux agents 1A

La premiere étape pour gagner du temps est de sortir de |I'exécution manuelle. Vous
devez lister toutes vos actions quotidiennes et les confier a des outils intelligents.

o Lacréation de contenu : Utilisez des agents |A (comme Custom GPTs ou Claude
Projects) programmes avec votre “ton de voix" pour rédiger vos posts de réseaux
sociaux et vos articles de blog en un clic.

» Le serviceclient : Installez un chatbot |A (type Chatbase ou Intercom) sur votre site
pour répondre instantanément aux questions des prospects 24h/24.

 Lagestion administrative : Automatisez la facturation et la comptabilité avec des
outils comme Pennylane ou des scripts connectés a vos passerelles de paiement.

 Laveille stratégique : Configurez des agents qui scannent le web pour vous et ne
vous envoient qu'un résume hebdomadaire des opportunités de votre secteur.

Etape 2 : Construire un tunnel de vente "Invisible et Permanent”

Pour travailler seulement 2 heures par semaine, votre processus de vente doit



fonctionner sans votre intervention humaine, de la découverte du produit jusgu'a
I'encai ssement.

* Attraction automatisée : Utilisez des outils de programmation (comme Buffer ou
Typefully) pour diffuser du contenu généré par 1A qui attire du trafic organique vers
votre offre.

 Capture de Leads : Offrez un "Lead Magnet" (guide gratuit, mini-outil |A) en
échange d'un email pour construire votre base de données automatiquement.

 Nurturing par Email : Configurez une sequence d'emails automatisée
(Auto-répondeur) qui édugue le client et vend votre produit sur une période de 7
jours.

 Paiement et Livraison : Utilisez des plateformes comme Stripe ou Gumroad qui
gerent I'encaissement et I'envoi immeédiat du produit numérigue ou de |'acces au
service.

Etape 3 : Passer du statut de travailleur & celui de gestionnaire de systémes

Le piége du Side Hustle est de se créer un second emploi. Pour atteindre la liberté
temporelle, vous devez changer votre maniére de percevoir votre business.

» Le Monitoring : Vos 2 heures de travail hebdomadaires doivent étre consacrées a
vérifier lestableaux de bord (KPIs) : taux de conversion, trafic et revenus.

o L'optimisation des flux : Au lieu de "faire", vous devez "réparer" ou "améliorer” les
automatisations qui montrent des signes de faiblesse.

* L'interconnexion (No-Code) : Utilisez Zapier ou Make pour faire communiquer vos
outils entre eux. Par exemple : "Si une vente est réalisée, alors envoyer un message de
remerciement et gjouter le client dans mon CRM".

o L'dimination radicale : Si une tache ne peut pas étre automatisée et qu'elle n'‘apporte



pas de valeur directe, supprimez-la purement et simplement.
Etape 4 : Les outils gratuits (ou presque) pour démarrer en 2026

Il est possible de mettre en place cette structure avec 0€ d'investissement initial en
utilisant les versions gratuites des outils leaders.

» Make.com : Pour créer jusgu'a 2 versions d'automatisations complexes gratuitement.

» ChatGPT (Version gratuite) : Pour la génération de textes, de scripts et d'idées de
contenu.

» Systeme.io : Une plateforme tout-en-un gratuite (jusgu'a 2000 contacts) pour
héberger vos pages de vente et vos emails.

 Canva: Pour automatiser |a création de visuels grace aleur outil de "Création en
serie”.

LE CONSEIL PRO : Ne cherchez pas a automatiser un systeme qui ne
fonctionne pas encore manuellement. Réalisez vos 3 premieres ventes a la main
pour comprendre e parcours de vos clients. Une fois que le processus est validé,
codez-le dans vos outils d'lA. L'automatisation amplifie la réussite, elle ne
remplace pas une offre qui ne trouve pas son public.



Chapitre 11

L e Blindage Juridique et Ethique: Cequ'il faut Savoir

L e Blindage Juridique et Ethique : Ce qu'il faut Savoir

Lancer un business basé sur I'lA en 2026 offre des opportunités incroyables, mais le
cadre réglementaire a évolué. Pour transformer votre projet en succes durable, vous
devez naviguer avec securite et intégrité.

1. Droits d'Auteur et Propriété Intellectuelle en 2026

La question de "qui posséde quoi” est centrale lorsque I'on utilise des outils de
génération (texte, image, code). Voici lesrégles d'or actuelles:

« L'originalité humaine : Pour qu'une cauvre soit protégee par le droit d'auteur, elle
doit porter la "touche créative" de I'humain. Un simple prompt de deux mots est
rarement suffisant.

* Laco-création : En 2026, lajurisprudence considere souvent I'I|A comme un outil.
C'est votre travail de curation, de retouche et d'assemblage qui crée votretitre de
propriété.

 Leslicences des outils: Vérifiez toujours les Conditions Générales d'Utilisation
(CGU) devos outils (ChatGPT, Midjourney, etc.). Assurez-vous d'utiliser les versions
"Pro" qui cedent généralement les droits commerciaux al'utilisateur.

 Lerisque de plagiat involontaire : Les |A ayant été entrainees sur des bases de
données massives, utilisez toujours un détecteur de plagiat avant de livrer un contenu
pour éviter toute similarité accidentelle avec une cauvre existante.

2. Déclarer sesrevenus de Side Hustle : La L égalité avant tout



Méme si vous commencez avec 0€, des e premier euro gagné, vous devez entrer dans
le radar de I'administration fiscale. C'est la condition pour dormir sur vos deux
oreilles.

o Le statut de Micro-entrepreneur : C'est la structure la plus simple et gratuite a créer.
|déale pour tester une idée de business |A sans prendre de risques financiers.

« Lafacturation : Chague vente doit faire |'objet d'une facture. En 2026, la facturation
électronique est devenue la norme. Mentionnez clairement la nature de vos services.

* Les charges sociales : Prévoyez de reverser environ 22% a 25% de votre chiffre
d'affairesal'Urssaf (en France). C'est un prélevement libératoire qui couvre votre
protection sociale.

 Ladéclaration fiscale : N'oubliez pas de reporter vos revenus annuels sur votre
déclaration d'imp6ts personnelle dans la catégorie BNC (Bénéfices Non
Commerciaux) ou BIC (Bénéfices Industriels et Commerciaux).

3. Ethique et Transparence : La Clé de la Confiance Client

En 2026, les clients sont conscients de I'existence de I'lA. Ce qu'ils détestent, c'est
d'étre trompés. Latransparence est votre meilleur argument de vente.

o Afficher l'usage del'lA : Soyez honnéte sur vos processus. Expliguez que vous
utilisez I'lA pour augmenter votre productivité ou pour explorer des pistes créatives,
mais que la validation finale est humaine.

* La protection des données : Ne soumettez jamais les données confidentielles de vos
clients (noms, fichiersinternes, secrets industriels) dans une IA publique sans avoir
active les modes de confidentialité ou utilisé une |A locale.

 Lalutte contrelesbiais: L'l A peut générer des contenus discriminatoires ou
stéréotypés. Votre rble est de servir de filtre éthique pour garantir que le résultat final
respecte les valeurs de votre client.



» Le Watermarking : Conformément aux directives européennes, identifiez les
contenus intégralement générés par 1A avec des métadonnées ou des mentions
discrétes s nécessaire.

LE CONSEIL PRO : Ne vendez jamais du "Contenu |A". Vendez une " Solution
a un Probleme". Le client ne paie pas pour un prompt, il paie pour votre
expertise, votre esprit critique et la garantie juridique que vous lui apportez sur
le livrable final. Positionnez-vous comme un pilote d'l A, pas comme un simple
intermédiaire technique.

Le Guide du Sde Hustle 2026 : 50 idées de business | A & lancer avec O€. - Editions Fusianima

44



Chapitre 12

LePlan d'Action 30 Jours: Encaisser son Premier Euro

Module : Le Plan d'Action 30 Jours - Encaisser son Premier Euro

Ce plan est congu pour transformer une idée théorique en revenus réels en seulement
quatre semaines. L'objectif n'est pas |a perfection, mais la mise sur le marché rapide
sans dépenser un seul centime.

Semaine 1: Le Choix Stratégique et laValidation
Etape 1 : Sélectionner I'idée gagnante

 Parmi les 50 idées du guide, choisissez-en une seule qui résonne avec vos affinités
naturelles.

o Vérifiez que l'idée répond a un probléme douloureux ou un besoin de gain de temps
immediat pour vos futurs clients.

* Définissez votre cible précise (ex: "Je crée des scripts Reels pour les agents
immobiliers’ plutot que "Je fais du contenu™).

Etape 2 : Analyser la concurrence avec I'lA
o Utilisez ChatGPT ou Claude pour lister les offres existantes sur le marché.

* |dentifiez une faille ou un angle mort chez vos concurrents (prix, rapidité,
personnalisation).

» Rédigez votre Offre Irrésistible : ce que vous vendez, aquel prix, et quel résultat
VOUS garantissez.



Semaine 2 : Configuration de la Machine de Production
Etape 1 : Maitriser sesoutils | A gratuits

» Créez vos comptes sur les versions gratuites des outils indispensables : ChatGPT
(texte), Canva (visuels), CapCut (vidéo) ou Leonardo.ai (images).

* Entrainez-vous pendant 48h a produire un résultat de qualité professionnelle en un
minimum de temps.

* Préparez 3 études de cas fictives (des exemples de ce que vous pouvez faire) pour
servir de portfaolio.

Etape 2 : Créer savitrine minimale

* Inutile de payer un site web : optimisez un profil sur LinkedIn, Instagram ou X
(Twitter).

» Rédigez une biographie claire : "Jaide les[Cible] a[Résultat] grace al'lA en moins
de [Délai]".

 Configurez un moyen de paiement simple et gratuit comme PayPal ou Stripe pour
étre prét afacturer.

Semaine 3 : La Phase de Prospection Intensive
Etape 1 : Générer des |eads avec I'l A

o Utilisez I'l A pour extraire une liste de 20 prospects potentiels par jour sur les
réseaux sociaux ou annuaires.

* Demandez al'l A de rédiger des scripts d'approche personnalisés et non-intrusifs.

* Privilégiez le message direct (DM) ou I'emailing ciblé pour obtenir vos premiers
rendez-vous ou échanges.



Etape 2 : Proposer I'offre "Echantillon”

* Pour vos 3 premiers clients, proposez une offre de lancement a prix réduit ou un
petit test gratuit contre un témoignage.

o L'objectif de cette semaine est d'obtenir un "OUI" de principe, méme pour une petite
somme.

» Relancez systématiquement |es prospects qui n'ont pas répondu sous 48 heures.
Semaine 4 : Vente, Livraison et Itération

Etape 1 : Conclure la vente et encai sser

» Des gu'un client est intéresse, envoyez un lien de paiement immédiat.

o Utilisez I'l A pour générer un contrat simple ou un récapitulatif de commande pour
rassurer le client.

» Célébrez votre premier euro encaissé : c'est la preuve gue votre business est viable.
Etape 2 : Livrer et demander des retours

* Produisez le service promis en utilisant vos outils |A pour garantir une vitesse
d'exécution record.

» Demandez un avis écrit ou vidéo des lalivraison terminée.

» Analysez ce qui afonctionné et ce qui a bloqué pour gjuster votre offre pour le mois
suivant.



LE CONSEIL PRO : Ne cherchez pas a automatiser tout votre business désle
premier jour. En semaine 3 et 4, passez 80% de votre temps sur la prospection et
seulement 20% sur la technique. L'l A est votre ouvrier, mais c'est vous qui

devez étre le vendeur.
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