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Chapitre 1

Introduction : Pourquoi I'l PO de SpaceX est |I'événement dela
décennie

Introduction : Pourquoi I'lPO de SpaceX est I'événement de la décennie

Bienvenue dans cette aventure passionnante. Si vous lisez ces lignes, c'est que vous
avez compris qu'un changement majeur se prépare dans le monde de la finance et de
I'espace. L'entrée en bourse de SpaceX n'est pas qu'une simple transaction financiere ;
c'est une porte qui souvre sur le futur.

Comprendre les bases : Qu'est-ce qu'une |PO ?

Avant de plonger dans les étoiles, posons les pieds sur terre. Le terme 1PO (Initial
Public Offering) peut paraitre intimidant, mais son concept est tressimple a
comprendre pour un débutant.

Etape 1 : Ladéfinition simplifiée

* Le passage au "Public" : Jusgu'a présent, SpaceX est une entreprise "privée". Cela

signifie que seuls Elon Musk et quelques trés gros investisseurs possedent des parts.

o L'ouverture du capital : Lorsde I'lPO, I'entreprise décide de diviser savaleur en
millions de petites parts appel ées actions.

o L'acces pour tous : Une foisI'lPO réalisée, n'importe qui (vous, moi, votre voisin)
peut acheter une action SpaceX via une application bancaire ou un courtier.

* Lalevée defonds: En vendant ces actions, SpaceX récolte des milliards de dollars
pour financer ses projets fous, comme la colonisation de Mars.



Pourguoi SpaceX est différente de toutes |es autres entreprises

On ne compare pas SpaceX a une entreprise de logiciels ou a un fabricant de voitures
classique. SpaceX est ce qu'on appelle une entreprise de rupture qui abrisé tous les
codes d'un secteur vieux de 60 ans.

Etape 2 : Les piliers de sadomination

o Laréutilisabilité : Imaginez qu'on jette un avion apres chaque vol. C'est ce que
faisait laNASA. SpaceX, elle, fait atterrir ses fusées pour lesréutiliser, divisant les
colts par dix.

» Le monopole de fait : Aujourd'hui, SpaceX lance plus de satellites que tous les pays
du monde réunis. Elle est devenue | e transporteur incontournable de |'espace.

o Starlink : SpaceX n'est pas qu'une usine a fusées. Avec Starlink, elle déploie une
constellation de satellites pour offrir Internet partout sur Terre, créant une source de
revenus récurrents colossale.

» Unevision along terme : Contrairement aux entreprises qui he voient qu'atrois
mois, lavision de SpaceX se compte en décennies et en civilisations
multi-planétaires.

L'impact potentiel sur I'économie mondiale et votre patrimoine

L'arrivée de SpaceX en bourse en 2026 pourrait provoquer un séisme financier. On
parle souvent de "I'lPO du siecle” car elle touche a des secteurs stratégiques
mondiaux.

Etape 3 : Ce que cela change pour vous

o L'éveil del'économie spatiale : L'espace est estimé a plus de 1 000 milliards de
dollars d'ici 2040. Posséder du SpaceX, c'est posseder une part du moteur de cette
nouvelle économie.



 Une opportunité de croissance rare : Historiquement, les entreprises qui dominent

totalement leur secteur dés leur entrée en bourse offrent des potentiels de plus-values
Importants sur le long terme.

« Démocratisation de l'investissement : C'est la premiére fois qu'un citoyen ordinaire
pourrainvestir dans la conquéte spatiale au coté des plus grands milliardaires.

* Risques et récompenses : Comme tout investissement, il y a des risques, mais

I'impact sur votre patrimoine personnel pourrait é&tre comparable a celui d'avoir acheté
du Apple ou du Microsoft a leurs débuts.

LE CONSEIL PRO : Ne vous laissez pas emporter par |'euphorie médiatique le
jour J. Une IPO est souvent volatile (le prix peut monter et descendretresvite au
début). Prenez le temps de comprendre |le modél e économique de SpaceX a

travers ce guide avant de placer votre premier euro. L'investissement intelligent
est un marathon, pas un sprint.



Chapitre 2

La Genese: D'unrévefou alaconquétedel’orbite

Module 1: LaGenese : D'un réve fou ala conguéte de I'orbite

Pour comprendre pourquoi I'éventuelle introduction en bourse de SpaceX est si
attendue, il faut d'abord comprendre d'ou vient cette entreprise. Ce n'est pas
seulement une société de technologie, c'est I'histoire d'un pari contre I'impossible.

Etape 1 : L'ambition d'Elon Musk (2002)

Tout commence au début des années 2000. Elon Musk, un jeune entrepreneur qui
vient de faire fortune avec la vente de PayPal, se pose une question simple : pourquoi
n'avons-nous pas encore envoyé d'humains sur Mars ?

 Le constat : Musk réalise que le colt de fabrication des fusées traditionnelles est
astronomique et que rien n'a évolué depuis 1960.

o L'idéefolle: Créer une entreprise privée capable de construire ses propres fusées
pour réduire les codts par 10 ou par 100.

 Lanaissance : En mai 2002, Space Exploration Technologies Corp., plus connue
sous le nom de SpaceX, est officiellement fondée.

Etape 2 : Le Falcon 1 et lasérie noire

SpaceX he commence pas avec de gigantesques vaissealx, mais avec une petite fusée
expérimentale : le Falcon 1. Le but était de prouver qu'une entreprise privée pouvait
atteindre |'orbite terrestre.

» Echec n°1 (2006) : La fusée prend feu et sécrase aprés seulement 33 secondes de



vol.

» Echec n°2 (2007) : Lafusée atteint I'espace mais n'arrive pas a se maintenir en
orbite a cause d'un probléme de moteur.

« Echec n°3 (2008) : Une collision entre deux parties de la fusée lors de la séparation
entraine la destruction du véhicule.

A ce moment précis, lasituation est critique. Elon Musk ainvesti presque toute sa
fortune personnelle. Il ne reste de I'argent que pour un seul et dernier lancement. En
cas d'échec, SpaceX ferme ses portes definitivement.

Etape 3 : Le vol deladerniére chance

L e 28 septembre 2008, le monde du spatial retient son souffle. Le quatrieme
exemplaire du Falcon 1 sélance depuis une petite ile du Pacifique.

 Le succes : Pour la premiere fois de I'histoire, une fusée développée avec des fonds
privés atteint I'orbite terrestre.

 Laprouesse : SpaceX prouve qu'elle maitrise latechnologie complexe de la
propulsion liquide, une barriere al'entrée que peu de pays ont franchie.

» Lasurvie: Ce succes change instantanément |a perception de |'entreprise aupres des
investisseurs et du gouvernement ameéricain.

Etape 4 : Le sauvetage par laNASA

Malgré le succes du quatrieme vol, les caisses de I'entreprise sont vides. C'est alors
gu'intervient un acteur majeur : laNASA.

L 'agence spatiale américaine, qui cherchait des solutions pour ravitailler 1a Station
Spatiale Internationale (ISS) apres I'arrét de ses propres navettes, décide de faire un
pari sur SpaceX.



» Lecontrat CRS : Juste avant Noél 2008, laNASA accorde un contrat de 1,6 milliard
de dollars a SpaceX.

» Lamission : SpaceX doit assurer 12 missions de transport de fret vers|'lISS.

* Le changement d'échelle : Ce contrat permet a l'entreprise de passer du stade de
petite start-up fragile a celui de géant industriel en développant lafusee Falcon 9 et la

capsule Dragon.

LE CONSEIL PRO : En tant que futur investisseur, retenez que la valeur de
SoaceX ne repose pas seulement sur sa technologie, mais sur sa capacité de
résilience. Elle a survécu la ot 99 % des entreprises auraient abandonné. C'est
cette culture de I'échec constructif qui fait aujourd'hui son monopole de fait.



Chapitre 3

L'Innovation Rupturiste : Desfusées qui atterrissent toutes
seules

Comprendre larévolution de laréutilisation

Pendant plus de soixante ans, |'industrie spatiale a fonctionné sur un modele
surprenant : celui de I'usage unique. Imaginez devoir jeter un avion deligne ala
poubelle apres un seul vol entre Paris et New Y ork. C'est exactement ce que faisait
I'humanité avec les fusées avant |'arrivée de SpaceX.

Etape 1 : Le constat de |'ére des fusées jetables

Avant Elon Musk, envoyer un satellite dans |'espace codtait une fortune monumentale
pour une raison simple:

» Chaque fusée était une piece d'orfevrerie technol ogique construite pendant des mois.

» Une fois samission accomplie, la fusée retombait dans |'océan ou brilait dans
I'atmospheére.

o || fallait donc repartir de zéro et dépenser a nouveau des dizaines de millions de
dollars pour le vol suivant.

Etape 2 : L'analogie de I'avion pour comprendre I'enjeu

Pour bien saisir pourquoi la réutilisation change tout, utilisons cette comparaison
simple:

» Lemodéle ancien : Si vous deviez construire un nouvel Airbus pour chaque voyage,
le billet d'avion colterait 500 000 euros. Seuls les ultra-riches et |es gouvernements



pourraient voler.

» Lemodéle SpaceX : Puisgue I'avion (lafusée) revient se poser et peut redécoller
apres avoir smplement fait le plein, le prix du billet chute a 500 euros.

o C'est cette rupture économique qui rend I'espace accessible a de nouvelles
entreprises et prépare |'entrée en bourse historique de SpaceX.

Comment laFalcon 9 réalise-t-elle cet exploit ?

Réussir afaire atterrir une fusée de 70 metres de haut (I'équivalent d'un immeuble de
20 étages) qui redescend de I'espace a une vitesse supersonique semblait impossible
aux yeux des expertsdelaNASA il y aencore dix ans.

Etape 3 : Latechnologie derriére |'atterrissage vertical
LaFalcon 9 utilise trois technol ogies clés pour revenir sur Terre en un seul morceau :

o Larétro-propulsion : Lafusée rallume ses moteurs en plein ciel pour freiner sa chute
vertigineuse.

» Les"Grid Fins' : De petites ailettes en titane qui sorientent pour diriger lafusée
avec une precision chirurgicale.

* Les pieds d'atterrissage : Des structures en carbone qui se déploient au dernier
moment pour stabiliser I'engin sur une barge en mer ou sur une dalle de béton.

Etape 4 : Diviser les colts par dix
L e succes de SpaceX repose sur une équation mathématique simple mais redoutable :

* Le colt total d'un lancement est principalement lié alafabrication de la structure (le
meétal, I'éectronique, les moteurs).

* Le carburant, lui, ne représente qu'une infime fraction du prix (environ 200 000 a



500 000 dollars sur un vol de 60 millions).

 En récupérant le premier étage de la fusée (la partie la plus chere), SpaceX peut
proposer des prix imbattables tout en dégageant des marges confortables pour
financer ses projets futurs comme Mars.

Lafin d'une époque et le monopole de fait

Aujourd'hui, SpaceX ne se contente pas d'innover : elle ainstauré un nouveau
standard mondial. Les acteurs historigues (européens, russes ou ameéricains) se
retrouvent avec des fusees "jetables" qui sont devenues économiquement obsol etes.

» Cadenceinfernale : SpaceX peut désormais faire décoller la méme fusée plus de 15

fois, réduisant les délais entre deux missions.

* Fiabilité accrue : Paradoxalement, une fusée qui adgavolé est souvent jugée plus

sOre, car elle a prouvé sarésistance en conditions réelles.

» Avantage compétitif : Ce monopole technologique est le principal moteur de la
valorisation de I'entreprise avant son | PO.

LE CONSEIL PRO : Pour un futur investisseur, ne voyez pas SpacexX comme
une simple sociéte de transport spatial. Voyez-la comme une entreprise de
logistique ultra-optimisée. La réutilisation n'est pas qu'une prouesse technique,
c'est I'outil qui permet de "tuer” toute concurrence par les prix. Celui qui
contréle le colt d'acceés a |I'espace contrdle I'économie du futur.



Chapitre4

L e Carnet de Commandes: Qui paie pour aller dans|'espace ?

Le Carnet de Commandes : Qui paie pour aller dans I'espace ?

Pour comprendre pourquoi I'entrée en bourse de SpaceX est s attendue, il ne faut pas
seulement regarder les fusées décoller. Il faut regarder qui signe les cheques. Le
carnet de commandes est tout simplement la liste des clients qui ont dgaréservé et
payé (souvent d'avance) leur place a bord d'une fusee.

Aujourd'hui, SpaceX ne dépend pas d'un seul client. L'entreprise aréussi adiversifier
ses revenus en travaillant avec trois piliers majeurs du secteur spatial.

1. LaNASA : Le partenaire de confiance

LaNASA est le plus gros client historique de SpaceX. Sans elle, I'entreprise n'en
serait pas la aujourd'hui. Ce partenariat se divise en deux missions principales :

o Letransport vers|'ISS : SpaceX fait office de "taxi" pour la Station Spatiale
Internationale. Elle livre du ravitaillement (nourriture, expériences scientifiques) et
transporte les astronautes gréace a sa capsule Crew Dragon.

* Le programme Artemis : C'est le projet colossal de retour sur laLune. LaNASA a
choisi SpaceX pour construire I'alunisseur qui déposera les prochains humains sur le
sol lunaire.

* Lastabilité financiére : Ces contrats se chiffrent en milliards de dollars et sétendent
sur plusieurs années, garantissant des revenus réguliers a l'entreprise.

2. Le Pentagone et la Sécurité Nationale



Aux Etats-Unis, I'espace est une priorité stratégique. L'armée américaine et les
services de renseignement ont besoin de mettre en orbite des satellites trés
sophistiqués.

 La Space Force : SpaceX remporte une part croissante des lancements pour laforce
Spatiale américaine, notamment pour des satellites de communication cryptés ou de
surveillance.

» La confiance gouvernementale : Pour un investisseur, savoir que le Pentagone
confie ses secrets les plus précieux a SpaceX est un gage de fiabilité technologique
absolue.

» Lemonopole defait : SpaceX est souvent |a seule entreprise capable de répondre
aux exigences de rapidité et de colt du gouvernement américain al'heure actuelle.

3. Le Marché Commercial : Télécoms et Satellites prives

C'estici que SpaceX atotalement casse les prix. Avant eux, envoyer un satellite
codtait une fortune. Aujourd'hui, des entreprises du monde entier font la queue.

* Les opérateurs de télécommunications : Des géants comme SES ou Eutelsat utilisent
les fusées Falcon 9 pour envoyer leurs satellites de télévision et d'internet.

 Le programme "RideShare" : C'est le principe du covoiturage spatial. SpaceX
permet a des petites entreprises ou des universités d'envoyer de tout petits satellites
pour un prix "low-cost”, en les regroupant lors d'un seul lancement.

« L'avantage concurrentiel : Grace aux fusées reutilisables, SpaceX peut lancer plus
souvent et moins cher que n'importe quel concurrent européen, chinois ou américain.

4. L'Auto-consommation : Le cas Starlink

Il est important de noter qu'une grande partie des lancements de SpaceX sert asa
propre constellation de satellites : Starlink.



» Un client interne : SpaceX est son propre client. Cela lui permet d'occuper ses
usines et de perfectionner ses fusées en permanence.

 Lebut final : Créer un réseau internet mondial pour financer, aterme, la
colonisation de la planéte Mars.

LE CONSEIL PRO : Entant que futur investisseur, ne regardez pas seulement le
nombre de fusées qui décollent. Regardez |a diversité des clients. Une entreprise
qui travaille a la fois pour les civils (NASA), les militaires (Pentagone) et le
privé est beaucoup Moins risquée qu'une entreprise qui ne dépendrait que d'un
seul contrat d'Etat.

SPACE X : IPO du siécle ? - Editions Fusianima
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Chapitre5

Starlink : La machine a cash cachéederrierelesfusées

Module : Starlink, la machine a cash cachée derriere les fusées

Si vous suivez I'actualité d'Elon Musk, vous voyez souvent d'énormes fusées décoller.
C'est impressionnant, mais saviez-vous gue le véritable trésor de SpaceX ne se trouve
pas dans | e transport de cargaisons, mais dans une "toile" invisible qui entoure la
Terre?

Ce projet sappelle Starlink. Pour un investisseur, c'est I'édément le plus crucial a
comprendre avant I'introduction en bourse (1PO).

1. Comprendre la constellation de satellites

Traditionnellement, I'internet par satellite était lent et colteux car les satellites étaient
tresloin delaTerre. Starlink a tout changé avec un concept simple :

 LaBasse Orbite (LEO) : Starlink place des milliers de petits satellites a seulement
550 km d'altitude, au lieu de 35 000 km pour les satellites classiques.

 LaProximité : Comme le signal voyage moins loin, la connexion est ultra-rapide,
presque autant que lafibre optique.

» Le Maillage : Les satellites communiquent entre eux par laser pour créer un réseau
mondial ininterrompu.

2. Le Business Model : Un abonnement mondial

Contrairement aux lancements de fusees qui sont des contrats "one-shot", Starlink
fonctionne sur un modéele de revenus récurrents. C'est le "Netflix de |'espace’”.



» Le Matériel : L'utilisateur achéte un kit (antenne et routeur) pour se connecter.

 L'Abonnement mensuel : Les clients paient un forfait chague mois pour accéder au
réseall.
* Les Clients Particuliers : 1déal pour les zones rurales ou "blanches" ou lafibre ne

passerajamais.

* Les Clients Professionnels : Compagnies aériennes (Wi-Fi en plein vol), navires de
croisiere, et plateformes pétroliéres.

* Le Secteur Militaire : Une version sécurisee nommee Starshield est dgja utilisée par
les gouvernements.

3. Pourquoi Starlink est le moteur de lafuture valorisation

C'estici que l'intérét financier devient immense pour les futurs actionnaires. Starlink
transforme SpaceX d'une entreprise de transport en une entreprise technologique a
forte marge.

» Des marges exponentielles : Une fois que les satellites sont en haut, aouter un
nouvel abonné ne colte presque rien a SpaceX.

» Le monopole du lancement : SpaceX utilise ses propres fusées (Falcon 9) pour
envoyer ses satellites. Elle paie donc ses lancements au prix de revient, laou ses
concurrents doivent payer le prix fort.

« Un marché gigantesque : On estime a 3 milliards le nombre de personnes n‘ayant
pas encore un acces décent a internet dans le monde.

» Lefinancement de Mars : Elon Musk I'adit clairement : les profits massifs de
Starlink serviront a financer |e développement de Starship et la colonisation de Mars.

4. Les chiffres clésaretenir



Pour bien débuter, gardez ces quelques ordres de grandeur en téte pour briller lors de
vos discussions sur I'l PO :

» Nombre d'abonnés : Déa plusieurs millions a travers le monde et en croissance
rapide.

 Rentabilité : Starlink a atteint son seuil de rentabilité (cash-flow positif) fin 2023, ce
qui est le signal vert pour une entrée en bourse.

« Part desrevenus: A terme, Starlink devrait représenter plus de 80 % de lavaleur
totale de SpaceX.

LE CONSEIL PRO : Ne voyez pas SpaceX comme une simple usine a fusées.
Voyez-la comme une société d'infrastructure télécom. Lors de I'lPO, la valeur de
I'action sera principalement dictée par |e nombre de nouveaux abonnés Starlink
et la capacité de I'entreprise a dominer le marché mondial de la connectivité.
C'est la partie "préevisible” et rentable qui rassure les investisseurs face aux
risques de |'exploration spatiale.



Chapitre 6

Starship : Levaisseau qui doit nous emmener sur Mars

Starship : Le géant d’ acier gqui change tout

Bienvenue dans le chapitre le plus fascinant de cette aventure. Si vous avez dgjavu
une fusée alatélévision, oubliez tout ce que vous savez. Starship n'est pas
simplement une nouvelle fusée : c'est le projet le plus ambitieux de I'humanité pour
transformer notre rapport al'espace.

Pour comprendre pourquoi les investisseurs attendent I'l PO de SpaceX avec tant
d'impatience, il faut d'abord comprendre I'outil qui va permettre al'entreprise de
dominer e marché pour les 50 prochaines années.

Etape 1 : Comprendre |la démesure du Starship

L e Starship est souvent decrit comme une "cathédrale d'acier”. Voici ce qui le rend
physiquement exceptionnel par rapport atout ce qui a été construit auparavant :

» Unetaillerecord : Avec ses 120 métres de haut, elle est plus grande que la Statue de
la Liberté ou que la mythique fusée Saturn V qui aemmené |'homme sur la Lune.

 Une puissance phénoménale : Son premier étage, nommé " Super Heavy", est
propulsé par 33 moteurs Raptor, générant une poussee deux fois supérieure a celle de
n'importe quelle autre fusée dans I'histoire.

e Lechoix del'acier : Contrairement aux autres fusées en carbone ou aluminium,
Starship est en acier inoxydable. C'est moins cher, extrémement résistant ala chaleur
et facile aréparer.

» Capacité de chargement : Elle peut transporter jusqu'a 100 tonnes de matériel en



orbite, la ou les fusées actuelles peinent a en porter 20.
Etape 2 : Pourquoi vouloir aller sur Mars ?

Pour Elon Musk et SpaceX, I'objectif n'est pas simplement de "visiter" Mars, maisd'y
établir une colonie autonome. Voici comment Starship compte Sy prendre :

 Devenir une espéce multiplanétaire : L'idée est de créer une "assurance vie" pour
I'humanité en ne dépendant plus uniquement de la Terre.

* Letransport de masse : Starship est concu pour transporter 100 passagers alafois,
rendant le voyage vers Mars économiquement envisageable.

* Leravitaillement en orbite : C'est la clé du succes. Une fois lancée, la fusée peut étre
"ravitaillée" en carburant directement dans |'espace par un autre Starship, lui
permettant d'aller beaucoup plus loin avec des charges lourdes.

* Produire sur place : Starship utilisera du méthane comme carburant, car il est
possible d'en fabriquer sur Mars a partir de I'atmospheére et de la glace du sol.

Etape 3 : Rendre |'espace aussi accessible que I'aviation

C'est ici que I'aspect financier pour I'IlPO devient crucial. L'objectif de SpaceX est de
faire chuter le prix du voyage spatial pour gu'il devienne une routine commerciale.

 Laréutilisabilité totale : Imaginez si I'on jetait un avion aprés chague vol Paris-New
York. Lebillet colterait des millions. Starship est 100% réutilisable : il décolle,
atterrit, et peut repartir quelques heures plus tard.

* Le "Point-to-Point" terrestre : SpaceX prévoit d'utiliser Starship pour des vols de
TerreaTerre. Vous pourriez relier Paris a Sydney en 30 minutes en passant par
I'espace, pour le prix d'un billet d'avion en classe affaire.

* Le déploiement de Starlink : Starship est I'outil qui permettra d'envoyer des milliers



de satellites Starlink d'un coup, créant une rente financiéere colossale pour |'entreprise.

» Une économie d'échelle : En lancant des fusées tous les jours, SpaceX réduit ses
colts fixes de maniere drastique, laissant la concurrence (souvent étatique) loin
derriere.

LE CONSEIL PRO : Ne voyez pas Sarship comme une simple fusée
scientifique. Considérez-le comme le futur “chemin de fer" del'espace. S
SoaceX réussit son pari de réutilisabilité totale avec Sarship, I'entreprise ne
possedera pas seulement une part du marche spatial, elle sera le marché spatial.
C'est cette barriere a I'entrée technologique qui donne a I'lPO de SpaceX sa
valeur potentielle historique.

SPACE X : IPO du siécle ? - Editions Fusianima 21



Chapitre 7

Un Monopole de Fait : Pourquoi la concurrenceest alatraine

Un Monopole de Fait : Pourquoi la concurrence est alatraine

Dans le monde de I'espace, il y a SpaceX, et il y alesautres. En 2026, au moment de
son entrée en bourse, I'entreprise d'Elon Musk ne se contente pas de dominer le
marché : elle I'écrase. Pour comprendre pourquoi cette IPO est exceptionnelle, il faut
réaliser que SpaceX aréuss acréer un fosse technologique et financier que ses
concurrents peinent a combler.

Point Clé 1: Le mur delaréutilisation (La barriere technologique)

* Le concept : SpaceX est la seule entreprise au monde afaire atterrir ses fusées
(Falcon 9) verticalement pour les réutiliser.

» L'avantage : Imaginez que chague fois que vous prenez |I'avion, on jette I'appareil a
la poubelle aprés le vol. C'est ce que font les concurrents. SpaceX, elle, garde I'avion
et ne paye que le carburant pour le vol suivant.

* Leretard technique : Maitriser ce "retour alamaison” demande des algorithmes et
une ingénierie d'une complexité folle. Les concurrents commencent a peine a tester
ces technologies, aors que SpaceX les pratique de maniere industrielle depuis 2015.

Point Clé 2 : Blue Origin, le géant endormi

Fondée par Jeff Bezos (e créateur d’Amazon), Blue Origin est le concurrent le plus
riche sur le papier, maisil souffre d'un probleme de rythme.

o Lalenteur : Contrairement a SpaceX qui avance par essais et erreurs rapides
(méthode "test and fail"), Blue Origin est extrémement prudente.



» Leretard des moteurs : Leur fusée géante, la New Glenn, a accumul € des années de
retard, laissant le champ libre aux lancements de Starlink.

* Bilan : En 2026, bien que Blue Origin soit un acteur sérieux, elle n'a pas encore
prouvé qu'elle pouvait égaler la cadence detir effrénée de sonrival.

Point Clé 3 : Arianespace et |'Europe en difficulté

L'Europe alongtemps été le leader mondial du lancement de satellites commerciaux
avec Ariane 5. Maisle vent atourné.

« L'ancien modéle : Arianespace utilise des fusees consommables (on les jette aprés
chague usage).

 Lecolt : Sansréutilisation, les tarifs européens sont devenus beaucoup trop élevés
par rapport a SpaceX.

 Latransition difficile : Ariane 6, le nouveau modéle, arrive tardivement et n'est pas
concue pour étre réutilisable des le départ. En 2026, I'Europe se bat pour garder sa
souveraineté, mais elle a perdu la bataille des prix.

Point Clé 4 : La Chine, une puissance isolée

La Chine progresse a une vitesse fulgurante et possede son propre programme spatial
tres ambitieux.

« Une menace d'Etat : Le gouvernement chinois investit des milliards pour créer des
constellations similaires a Starlink.

 Lefrein politique : Pour un investisseur occidental, la Chine n'est pas un concurrent
direct sur le marché commercial mondial a cause des restrictions géopolitiques et de
securite.

» Conséquence : SpaceX reste le seul choix possible pour la majorité des entreprises



et gouvernements occidentaux.
Point Clé 5 : L'avance stratégique de 2026
Pourquoi I'année 2026 est-€elle le point de rupture définitif ?

e Starship : Lanouvelle fusée géante de SpaceX sera normalement opérationnelle.
Elle est 100% réutilisable et peut transporter des charges dix fois plus lourdes que ses
concurrentes.

« L'économie d'échelle : Plus SpaceX lance de fusées, moins chaque lancement lui
colte cher. C'est un cercle vertueux que personne d'autre n‘a enclenché.

 Le monopole des données : Avec Starlink, SpaceX est son propre client. Elle
n'attend pas que le marché bouge, €lle crée son propre marché.

LE CONSEIL PRO:

Ne voyez pas SpaceX comme une simple "entreprise de fusées'. En 2026, elle
est devenue une infrastructure incontournable. Investir dans SoaceX au moment
del'lPO, c'est parier sur une entreprise qui n'a pas seulement de I'avance, mais
qui a redéfini lesregles du jeu au point de rendre la concurrence obsolete pour
les dix prochaines années.
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Comprendre laValorisation : Combien vaut vraiment SpaceX ?

Bienvenue dans ce module! Si vous débutez, e mot valorisation peut sembler
intimidant. Pourtant, c'est simplement le prix que |I'on donne a une entreprise aun
instant T.

Pour une entreprise cotée en bourse (comme Apple ou Tedla), c'est facile : on regarde
le prix de I'action. Mais pour SpaceX, qui n'est pas encore en bourse, c'est un peu
différent. Voici comment les experts Sy prennent pour estimer sa valeur.

Etape 1 : Comment calcule-t-on lavaleur d'une entreprise non cotée ?

Puisqu'il n'y apas de prix affiché sur un marché public, les analystes utilisent trois
méthodes principal es pour estimer le prix de SpaceX

» Laméthode des comparables : On regarde combien valent les concurrents (méme
Sils sont rares) et on gjuste en fonction de lataille et de la technol ogie de SpaceX.

 Lesflux detrésorerie futurs : On essaie de deviner combien d'argent SpaceX va
gagner dansles 10 ou 20 prochaines années (grace aux lancements de fusées et aux
abonnements Starlink) et on raméne cette somme ala valeur d'aujourdhui.

o L'offre et lademande privées : C'est laméthode la plus concrete. Si de grands
investisseurs acceptent d'acheter des parts de SpaceX aun certain prix lors d'une
levée de fonds, alors I'entreprise "vaut” officiellement ce prix.

Etape 2 : L'analyse des levées de fonds privées



SpaceX est une entreprise privée, ce qui signifie qu'elle ne vend ses parts gu'a de tres
gros investisseurs (bangues, fonds de pension, milliardaires) lors de rendez-vous
spécifiques.

» Les cycles de financement : A chaque fois que SpaceX a besoin d'argent pour
construire une nouvelle fusée (comme Starship), €lle organise une levée de fonds. A
chague nouvelle étape, la valeur de I'entreprise a tendance a grimper.

» Le marché secondaire : Parfois, d'anciens employés ou des investisseurs de la
premiére heure revendent leurs parts a d'autres investisseurs. Ces transactions "sous le
manteau” donnent de précieux indices sur lavaleur actuelle.

» Une ascension fulgurante : En quelques années, SpaceX est passée d'une valeur de
quelques milliards a environ 180 milliards de dollars fin 2023, dépassant ainsi |a
valeur de géants historiques comme Boeing ou Lockheed Martin.

Etape 3 : Les prédictions des analystes pour I'lPO de 2026

L'entrée en bourse (IPO) prévue pour 2026 est I'événement le plus attendu de la
décennie par lesinvestisseurs. Voici ce que prédisent les experts :

o L'effet Starlink : La majorité des analystes pensent que la valorisation explosera
gréce a Starlink (I'internet par satellite), car c'est une activité qui génére des revenus
réguliers et massifs, contrairement aux lancements de fusées qui sont plus ponctuels.

» Une valorisation record : Certains experts de banques comme Morgan Stanley
estiment que SpaceX pourrait valoir entre 250 et 500 milliards de dollars au moment
de son entrée en bourse.

 Le monopol e technologique : Comme SpaceX est actuellement |a seule a savoir
réutiliser ses fusées de maniere fiable, elle possede un avantage concurrentiel qui
justifie un prix trés élevé par rapport aux autres acteurs de |'espace.

Etape 4 : Lesrisgques qui peuvent influencer ce prix



Attention, lavalorisation n'est pas une science exacte et peut fluctuer selon plusieurs
facteurs :

 Le succes de Starship : Si la plus grande fusée du monde reussit ses prochaines
étapes, la valeur grimpe. En cas d'échecs répétés, les investisseurs pourraient devenir
plus prudents.

* Laréglementation : Les décisions des gouvernements concernant |'occupation de
I'espace ou les fréquences satellites peuvent impacter la rentabilité future.

* Le contexte économique : Si lestaux dintérét sont élevés en 2026, les investisseurs
pourraient étre moins enclins a payer un prix "premium" pour une entreprise
technologique.

LE CONSEIL PRO : Ne vous focalisez pas uniquement sur le chiffre global (les
milliards). Pour un débutant, le plus important est de surveiller la croissance du
nombre d'abonnés Sarlink. C'est ce moteur financier qui dicterasi le prix de
I'action sera "donné" ou "trop cher" lors de I'entrée en bourse en 2026.
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Le Caendrier del'lPO : Se préparer pour 2026

Une Introduction en Bourse (IPO en anglais) n'est pas un événement qui arrive du
jour au lendemain. C'est un long marathon administratif et financier. Pour une
entreprise comme SpaceX, I'enjeu est colossal : il sagit de I'opération la plus attendue
de la décennie par les investisseurs du monde entier.

Voici les étapes clés pour comprendre comment SpaceX passera du statut de société
privée a celui de société cotée en bourse.

L es étapes administratives : Le parcours du combattant

Avant que vous ne puissiez acheter votre premiéere action sur votre application de
courtage, |'entreprise doit suivre un protocole trés strict impose par les autorités
financiéres (comme la SEC aux Etats-Unis).

Etape 1 : Le choix des banques d'affaires

» SpaceX doit sentourer de grandes banques (comme Goldman Sachs ou Morgan
Stanley).

» Ces bangues agissent comme des "guides’ pour fixer le prix de I'action et trouver les
premiers gros acheteurs.

 On appelle cette étape I'underwriting.

Etape 2 : Le dépdt du document S-1



 C'est le document le plus important. C'est une sorte de "carnet de sant€" complet de
I'entreprise.

* Il contient les chiffres d'affaires, les dettes, les risques et les projets futurs.

* Pour un investisseur débutant, la publication du Formulaire S-1 est le signal officiel
que I'lPO est imminente.

Etape 3 : Latournée de présentation (Roadshow)

 Elon Musk et ses directeurs vont rencontrer de tres gros investisseurs (fonds de
pension, banques).

o L'objectif est de les convaincre que SpaceX vaut le prix demandé.

 C'est durant cette phase que I'on commence a entendre des rumeurs précises sur le
prix de |'action.

Pourquoi Elon Musk attend-il 2026 ?

Beaucoup se demandent pourquoi SpaceX n'est pas dé§ja en bourse. La réponse tient
en deux mots : Stabilité et Starlink.

La maturité de Starlink

 Elon Musk a souvent déclaré qu'il n'introduirait pas SpaceX (ou sa branche Starlink)
en bourse tant que les revenus ne seraient pas previsibles.

* D'ici 2026, le réseau de satellites Starlink devrait étre totalement opérationnel et
générer des profits massifs.

 Labourse déteste I'incertitude ; Musk attend donc que la"machine a cash” soit
parfaitement huilée.

L e succes de Starship



» 2026 correspond également a une phase clé du projet Starship, la plus grande fusée
jamais construite.

» Réussir des volsreguliers avant I'l PO permettrait de faire grimper la valorisation de
I'entreprise vers des sommets historiques.

Comment suivre les annonces et nerien rater

Pour un débutant, le bruit médiatique peut étre perturbant. 1l faut savoir faire le tri
entre les rumeurs et les informations officielles.

Les sources asurveiller en priorité

e Lesitedela SEC (sec.gov) : C'est |a que les documents officiels sont déposés en
premier.

» Les médias financiers de référence : Privilégiez Bloomberg, CNBC ou The Wall
Street Journal. Si l'info n'est pas |4, méfiez-vous.

e Lecompte X (ex-Twitter) d'Elon Musk : Souvent, il y lache desindices, mais
attention, ses propos peuvent étre informels.

Le caendrier de l'investisseur malin

* Fin 2024 - 2025 : Phase de rumeurs persistantes et possible annonce de séparation
(spin-off) de Starlink.

» Début 2026 : Dépdt probable des documents confidentiels aupres des régulateurs.

» Milieu 2026 : Fenétre de tir potentielle pour |'achat des premieres actions.



LE CONSEIL PRO : Ne vous précipitez pas sur les premiéres rumeurs. Une IPO
de cette ampleur crée une "hype" énorme qui peut faire gonfler artificiellement
le prix le premier jour. Votre meilleur allié est la patience : apprenezalireles
résumeés du document S-1 dés qu'il sera public pour comprendre ce que vous

achetez réellement, au-dela du réve spatial.
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Risques et Turbulences : Ce qui pourrait faire échouer le projet

Investir dans I'aventure spatiale avec SpaceX est une opportunité historique, maisil
est essentiel de garder les pieds sur Terre. Comme tout projet révolutionnaire, il
comporte des zones d'ombre et des risques que chague futur investisseur doit
comprendre avant de se lancer.

1. Le"Facteur Elon Musk" : Une dépendance a double tranchant

L e succes de SpaceX est indissociable de son fondateur. Cependant, cette
concentration de pouvoir et d'image représente un risque important pour les
Investisseurs:

e L'nomme-clé: Si Elon Musk devait se retirer pour des raisons de santé ou pour se
consacrer a ses autres entreprises (Tesla, X, xAl), la confiance des marchés pourrait
seffondrer.

......

provoquer de lavolatilité. Une controverse peut impacter la réputation de |'entreprise
et, par extension, le cours de son action.

 Ladispersion : En gérant plusieurs géants industriels simultanément, Musk prend le
risque de ne plus accorder I'attention nécessaire aux détails critiques de la sécurité
Spatiale.

2. Lerisque technique : L'espace ne pardonne pas



Contrairement a une entreprise de logiciels, une erreur chez SpaceX se traduit souvent
par une explosion spectaculaire. Les risques industriels sont massifs::

» L'échec de Starship : SpaceX mise tout sur son nouveau vaisseau géant. Un retard
majeur dans sa mise en service ou une série d'accidents graves ralentirait tout le
calendrier de rentabilité.

» La perte de cargaison : Une explosion lors d'un lancement commercial avec des
satellites colteux a bord pourrait entrainer des remboursements massifs et une fuite
des clients vers la concurrence.

* L'obsolescence : Bien que SpaceX ait une avance technologique, une innovation
radicale venant d'un concurrent (comme Blue Origin ou des agences d'Etat) pourrait
remettre en cause son monopole actuel.

3. Le mur desrégulations et de |I'environnement

L 'espace n'est pas une zone de non-droit. Le gouvernement et les agences
environnementales surveillent SpaceX detrés pres:

 Lesautorisations de vol (FAA) : Chague lancement nécessite un permis. Des
blocages administratifs suite a des incidents peuvent clouer les fusées au sol pendant
des mois.

* L'impact écologigue : Les lancements massifs de fusees et |a construction de bases
gpatiales (comme a Boca Chica) suscitent des inquiétudes sur la protection de lafaune
locale et |es émissions de carbone.

* Lesdébris spatiaux : Avec des milliers de satellites Starlink en orbite, le risque de
collision augmente. Une régulation internationale stricte sur la pollution orbitale
pourrait limiter e déploiement de SpaceX.

4. Lagéopolitique et la défense nationale



SpaceX n'est pas une entreprise comme les autres ; elle est devenue un pilier dela
securité nationale américaine :

* Le contrdle des exportations : SpaceX ne peut pas vendre ses services ou sa
technologie a n'importe quel pays a cause desloisITAR (régulation des armes). Cela
limite son marché mondial.

 Lestensionsinternationales : En cas de conflit majeur, les satellites de SpaceX
(Starlink) pourraient devenir des cibles militaires prioritaires, ce qui mettrait en péril
I'infrastructure de |'entreprise.

« Ladépendance aux contrats d'Etat : Une grande partie des revenus provient de la
NASA et du Pentagone. Un changement de politique budgétaire aux Etats-Unis
pourrait réduire drastiguement ces contrats garantis.

LE CONSEIL PRO : Ne vous laissez pas aveugler par le spectacle des fusées qui
décollent. Avant I'l PO, analysez SpaceX non pas comme une entreprise de
technologie "magique”, mais comme une entreprise industrielle lourde.
Diversifiez toujours vos investissements pour ne pas dépendre du seul succes
d'un homme ou d'une seule technologie, auss brillante soit-elle.
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Guide Pratique : Comment investir quand on est un particulier

Investir dans une entreprise comme SpaceX peut sembler réserveé aux milliardaires de
la Silicon Valley, mais le marché se démocratise. Voici lamarche a suivre, pas a pas,
pour préparer votre entrée dans I'aventure spatiale, méme si vous partez de zéro.

Etape 1 : Choisir le bon "contenant” pour vos actions

En France, pour acheter des actions, vous devez ouvrir un compte spécifique aupres
d'une banque ou d'un courtier. |l existe deux options principales :

» Le Compte-Titres Ordinaire (CTO) : C'est I'outil indispensable pour SpaceX. Il
permet d'acheter des actions partout dans le monde (notamment aux Etats-Unis). Il n'a
pas de plafond de versement et vous pouvez retirer votre argent a tout moment.

« Le Plan d'Epargne en Actions (PEA) : Trés avantageux fiscalement, il est
mal heureusement limité aux entreprises européennes. Attention : SpaceX étant une
Société américaine, vous ne pourrez pas |'acheter via un PEA.

Etape 2 : Sélectionner une plateforme adaptée aux débutants

Pour faire vos premiers pas, privilégiez des applications mobiles intuitives avec des
frais bas. Voici les options les plus popul aires pour les débutants :

* Trade Republic : Une application allemande tres simple, idéale pour programmer
des investi ssements automatiques chaque mois.



* DEGIRO : Un courtier européen reconnu pour ses tarifs extrémement compétitifs et
son large choix d'actions international es.

 Revolut ou BoursoBank : Si vous utilisez déja ces banques, elles proposent des
options simplifiées pour acheter des actions en quelques clics.

Etape 3 : Sexposer indirectement avant I'l PO (L 'investissement pré-1PO)

Actuellement, SpaceX n'est pas encore cotée en bourse. Elle est dite "privée".
Cependant, un particulier peut dga sy exposer indirectement via d'autres actifs :

* Alphabet (Google) : Le géant Google possede une participation au capital de
SpaceX. En achetant des actions Alphabet, une petite fraction de votre argent finance
indirectement SpaceX.

» Les fonds de Capital-Risque cotés : Certains fonds comme le Scottish Mortgage
Investment Trust détiennent des parts importantes de SpaceX. Vous pouvez acheter
des parts de ce fonds comme une action classique.

o L'ETF ARK Venture Fund : Ce type de panier d'actions inclut parfois des sociétés
non cotées. V érifiez la composition, car SpaceX y figure régulierement.

Etape 4 : Se préparer pour lejour Jdel'lPO

Lejour ou SpaceX entrera officiellement en bourse (I'PO), la demande sera massive.
Voici comment vous préparer :

» Ouvrez et validez votre compte : N'attendez pas le jour de I'annonce. La vérification
d'identité peut prendre plusieursjours.

 Alimentez votre compte : Transférez les fonds que vous souhaitez investir al'‘avance
pour gu'ils soient disponibles immédiatement.

» Comprenez |'ordre de bourse : Apprenez a placer un "ordre a cours limité" pour ne



pas acheter I'action a un prix beaucoup plus élevé que prévu lors de I'ouverture du
marché.

Etape 5 : Lesrégles d'or de la prudence

Investir comporte des risques. Pour un débutant, il est crucial de respecter ces
principes de base :

o L'argent du café : N'investissez que de I'argent dont vous n‘avez pas besoin pour
vivre au quotidien.

 Ladiversification : Ne mettez pas tout votre capital sur SpaceX. Méme s lavision
d'Elon Musk est fascinante, |e risgue zéro n'existe pas.

 Lavision long terme : La conguéte spatiale prend du temps. Ne paniquez passi le
cours de |'action baisse les premiers mois.

LE CONSEIL PRO:

N'essayez pas de "timer" le marché le jour exact de I'introduction en bourse.
Souvent, le prix grimpe trop vite le premier jour avant de redescendre. Une
stratégie plus sage consiste a acheter de petites sommes progressivement sur
plusieurs semaines (méthode DCA) pour lisser votre prix d'entrée.
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Conclusion : Vers une économie multi-planétaire

Nous arrivons au terme de ce guide sur ce qui Sannonce comme l'introduction en
bourse (1PO) la plus fascinante de notre époque. SpaceX n'est pas seulement une
entreprise de transport ; c'est le moteur d'un changement de civilisation.

Point 1 : Lavision ultime de SpaceX

* Devenir une espece multi-planétaire : L'objectif fondateur d'Elon Musk est de rendre
lavie "multi-planétaire” en établissant une colonie autonome sur Mars.

« Laréduction des colts : Grace alareutilisabilité des fusees, |'espace n'est plus
réservé aux gouvernements, mais devient accessible aux entreprises et, demain, aux
particuliers.

 Une assurance pour I'numanité : SpaceX voit I'expansion vers d'autres planetes
comme une sauvegarde pour la survie de notre espéce face aux risques terrestres.

Point 2 : Les piliers de lafuture économie spatiale

Investir dans SpaceX lors de son |PO, c'est parier sur plusieurs marchés en pleine
explosion :

 Starlink (Internet Global) : La constellation de satellites qui finance |'exploration
lointaine en offrant une connexion haut débit partout sur Terre.

» Starship (Transport Lourd) : Le plus grand vaisseau jamais construit, capable de
transporter des tonnes de matériel pour construire des bases lunaires et martiennes.



* Tourisme Spatial : Un marché de luxe qui va se démocratiser, transformant les
voyages en orbite en une nouvelle industrie touristique.

* Logistique de I'espace profond : Le ravitaillement des stations spatiales et, a terme,
I'exploitation miniere d'astéroides pour des ressources rares.

Point 3 : Pourguoi investir est un pari sur I'avenir

Pour un investisseur débutant, comprendre SpaceX demande de regarder bien au-dela
des graphiques boursiers classiques :

» Un monopol e technologique : SpaceX posséde une avance de plusieurs années sur
ses concurrents (Blue Origin, Arianespace) grace a sa maitrise de |'atterrissage
vertical.

» Unevision along terme : Contrairement aux entreprises qui visent le profit
immeédiat, SpaceX investit massivement dans la R& D (Recherche et Dével oppement)
pour le siecle prochain.

 Laforce deI'écosystéme : Chague succes de Tesla ou de Starlink renforce la
crédibilité financiére de SpaceX pour ses projets les plus fous.

Point 4 : Ce gqu'il faut retenir avant I'l PO de 2026
L'entrée en bourse sera un moment historique. Voici les éléments a surveiller de prés:

 Larentabilité de Starlink : C'est le moteur financier qui rassurera les investisseurs
traditionnels.

* Lerythme des lancements : Plus SpaceX lance de fusées, plus elle domine le
marché mondia du lancement de satellites.

o Les contrats avec laNASA : Le soutien du gouvernement américain assure une
stabilité financiere capitale pour la croissance de |'entreprise.



LE CONSEIL PRO : Ne voyez pas SpaceX comme une simple action
technologique volatile. Considérez-la comme une "valise pour le futur”. Dansle
cadre d'un portefeuille d'investissement, c'est |'actif qui représente la croissance
de I'humanité au-dela de ses frontieres terrestres. Gardez un ogl sur les annonces
officielles et préparez vos liquidités bien avant 2026 pour ne pas rater le

décollage!
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FIN
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